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Electromobilité : 
« éplucher la grenade »
Que d’efforts pour secouer le cocotier de l’électromobi-
lité. Mais finalement, le débat est lancé. Il aura fallu que 
le groupe Al Badr fasse le forcing pour ramener deux 
véhicules électriques à des fins de démonstration pour 
que les choses commencent réellement à bouger. 

Maintenant que la démarche est enclenchée, il va falloir 
sérieusement « éplucher la grenade » et se décider sur 
la position à adopter. Car le sujet ne semble pas faire 
l’unanimité. Et disons les choses encore plus franche-
ment : la voiture électrique en dérange quelques-uns.

Certes, la mise en place d’une stratégie d’électromobi-
lité ne se fera pas d’un claquement de doigts. Un seul 
élément joue déjà en notre défaveur : 97% de l’électri-
cité en Tunisie est produite par le gaz naturel. Donc, la 
mayonnaise ne prendra pas si l’on se base sur le mix 
énergétique actuel. 

Mais avant cela, la vraie question est de savoir si l’Etat 
est aujourd’hui disposé à jouer la carte de la mobilité 
électrique à travers la mise en place d’une législation 
courageuse et avant-gardiste ? Car ce n’est un secret 
pour personne, les lois en vigueur ne sont pas suffisantes 
pour stimuler la branche (même s’il faut admettre que 
l’abattement de 30% de taxes douanières sur les véhi-
cules hybrides est un début en soi). 

Pour ceux qui n’ont relevé dans le projet d’Al Badr que 
les contraintes techniques, on leur répondra que les 
solutions à chaque difficulté existent et qu’il s’agit de 
faux problèmes. Seule grosse difficulté admise et non 
des moindres : le coût d’acquisition des batteries qui 
demeure encore très lourd. Tout est question d’étude de 
rentabilité vous diront les experts les plus aguerris qui 
soutiennent que les prix vont baisser drastiquement d’ici 
2020. 

Maintenant, qu’on se le dise entre quatre yeux : si le Q.I 
des Tunisiens est plus élevé que la moyenne mondiale et 
considère que la voiture électrique n’est pas faite pour 
nous, alors fermons le dossier et contentons-nous de 
nous auto-flageller sur notre situation tout en admirant 
ce qui se passe ailleurs.

®
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Prix de 331 
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dans le réseau 

officiel

Nouveautés VP : • Chery Tiggo 3 • Audi Q5 • L’ukrainien ZAZ va fabriquer ses voitures en Tunisie

Dossier spécial

Entreprises

Le marché des pick-up de taille moyenne est en 
pleine expansion. Un phénomène mondial qui 
touche également la Tunisie. Le nouveau pick-
up de Peugeot en est la meilleure illustration.

PEUGEOT PICK-UP
Pour que la force soit avec vousNo

uv
ea

u
• PNEUMATIQUES STIP :    
   GENÈSE D’UNE CRISE AIGUË 

• ITB: LA SUCCESS-STORY
   D'ANIS KESKES 
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ALFA ROMEO
STELVIO

PAGE 32 PAGE 36 PAGE 38

To u t  c e  q u e  v o u s  d e v e z  s a v o i r  s u r  l a

QUE VAUT LA BOURSE POUR LES CONCESSIONNAIRES AUTOS ? L’ANALYSE D’UN EXPERT

MERCEDES-BENZ TUNISIE LANCE LA REPRISE DES VÉHICULES D'OCCASION

MAZDA 
MX-5 RFVOLKSWAGEN

ARTEON

Couverture Sayarti N°27 avec rabat.indd   1 26/08/2017   10:26

Nettoyeur à la vapeur 
Professionnel & Industriel

• Achetez votre générateur à vapeur Tecnovap à partir de 19 DT par jour*
* Une facilité de paiement  de 12 mois avec un premier apport de 2500 DT.

www.technovap.tn
Angle des rues Hamidi et Rassass à côté amen bank 1004 el Menzah 1, Tunis

elhouki@tecnovap.com.tn
service client : (+216) 29 366 405 / (+216) 54 466 146

INTERVIEW: ABDERRAHMANE BENHAMADI, PRÉSIDENT DU GROUPE ALGÉRIEN BENHAMADI
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• Range Rover SV Coupé
• Toyota Aygo
• Audi RS 5
• BMW X4

NOUVEAUTÉS
DE SAISON
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Interview :

Fethi Hanchi, directeur de l’utilisation 
rationnelle de l’énergie à l’ANME

Le bilan d’exploitation d’un véhicule électrique 
est largement excédentaire pour l’Etat par 

rapport au véhicule thermique
36

20 24
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• Hertz officiellement avec Ennakl
• FCR : élargissement aux frères et sœurs
• Des produits Shell pour  Wallyscar
• Stafim démarre le SAV d’Opel

• Premières expériences de véhicules électriques BYD

• PORSCHE CAYENNE : Une 3e génération encore plus mûre 
• Avec la ZS, MG ajoute un Crossover à son offre tunisienne
• Le Tiggo7 nouveau SUV de Chery en 2019
• Italcar : une nouvelle dimension pour l’agence de Kairouan
• Sortie du Tunland assemblé en Tunisie

• Suzuki Jimny : Légère comme l’air

• Naissance de l’équipe « Agil Racing Team »
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hertZ officiellement aVec ennaKl

dans le cadre de la diversification de son 
activité et le développement de synergies 
avec les sociétés du groupe amen (son 
principal actionnaire), ennakl automobiles, 
concessionnaire du groupe volkswagen 
en tunisie, a développé l’activité de loca-
tion de voitures à travers sa filiale stlv 

le texte de loi stipulant que les véhicules admis en fran-
chise totale (connus sous la plaque rs ou régime suspensif) 
ne peuvent être conduits par une tierce personne sans la 
présence du propriétaire ou de son conjoint a été amendé. 
la loi de finances 2019 permettra désormais l’utilisation 
du véhicule par les parents, conjoint, enfants ou frères et 
sœurs après autorisation fournie exceptionnellement par 
les services de la douane.

fcr : élarGissement 
aux frÈres et sŒurs 

Tableau de bord

(société tunisienne de location de voi-
tures). celle-ci gèrera  la franchise Hertz 
sur le marché pour la location de courte 
et moyenne durées. l’activité a démarré 
avec une flotte variée de 50 véhicules, qui 
va s’élargir pour atteindre 200 ou 300 vé-
hicules dans les 2 ans qui suivent.

miDas À la charGuia
le spécialiste mondial de l’entretien auto-
mobile de proximité sans rendez-vous a ou-
vert son premier atelier en tunisie. midas a 
en effet installé sa première enseigne à la 
station service ola energy (ex oilibya) à la 
charguia 2 à tunis. c’est la société alliance 
car repair (groupe tarek cherif) qui a ob-
tenu la licence d’exploitation de la marque 
sur le marché tunisien. l’objectif annoncé 
est d’ouvrir 4 points par an sur tout le terri-
toire avec, déjà, un nouveau projet qui verra 
le jour à la marsa.
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La société Stafim, concessionnaire officiel Peu-
geot et Opel en Tunisie, annonce le démarrage de 
son activité après-vente pour les véhicules Opel. 
Le premier centre de services dédié à la marque, 
situé à Cité el Khadhra à Tunis (à côté de Stafim 
Peugeot), est désormais opérationnel pour l’entre-
tien, la réparation des véhicules ou l’approvisionne-
ment en pièces de rechange d’origine. Stafim Opel 
déclare  « s’engager à satisfaire les exigences des 
clients en garantissant des services de qualité à 
des prix compétitifs tout en respectant les délais ».  
Il est à rappeler que la représentation d’Opel en Tu-
nisie n’est plus assurée par la société Afrique Auto 
(groupe Atrous) et a été officiellement attribuée à la 
Stafim en décembre 2017.

Vivo Energy Tunisie, société qui dis-
tribue les produits Shell en Tuni-
sie, a scellé un partenariat avec le 
constructeur tunisien de véhicules 
Wallyscar. En vertu de cet accord, le 
constructeur bénéficie de l’approvi-
sionnement en lubrifiants et autres 
produits de la marque. Il s’agit par 
ailleurs de permettre à Wallyscar 
d’accéder au savoir-faire du pétro-
lier avec la mise en place d’un es-

Des produits Shell pour  Wallyscar

Stafim démarre le SAV d’Opel

pace d’entretien entièrement équi-
pé dans les locaux du constructeur 
à son usine de Kabaria et tous les 
services qui vont avec comme la 
formation, le conseil, la mainte-
nance et la sécurité des opérations.
Commentant ce partenariat, Moha-
med Chaabouni, directeur général 
de Vivo Energy Tunisie, a déclaré : 
« Vivo Energy Tunisie est une en-
treprise citoyenne, nous voyons ce 

partenariat comme un transfert de 
compétences destiné à permettre 
à ce jeune pionnier de l’automobile 
« Made in Tunisia » de monter en 
grade et de bénéficier de notre sa-
voir-faire en matière de carburants 
et lubrifiants au bénéfice des clients 
de Wallyscar».
« L’usage des produits Shell consti-
tue un gage de qualité pour nos voi-
tures et une garantie d’approvision-
nement des produits pétroliers les 
plus avancés technologiquement », 
a ajouté de son côté Omar Guiga, 
cofondateur de Wallyscar (à dr.). 

Tableau de bord
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Stafim démarre le SAV d’Opel
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WALLYSCAR 
IMPOSSIBLE N’EST PAS TUNISIEN

Le nouveau modèle rexton a encore gagné en charisme. Ce SuV de 5 
places est plus robuste et plus élégant grâce à ses courbes majestueuses. 

Mensurations

 longueur : 3.9 m
 largeur :  1.7 m
 hauteur :  1.65 m
 empattement : 2538 cm
 diamètre de braquage : 9 m

comme dans un rêve, la success-story de la marque Wallyscar continue de se 
dessiner et de se confirmer, apportant la preuve que la construction automobile 
n’est pas uniquement l’affaire des pays riches.

  À partir de 37 390 DT TTC

Prix Prix

Wallys iris

coup de 
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139 km/h

Vitesse maximale

Wallys IRIS

C
roire en son rêve, le 
poursuivre, s’enga-
ger et se mettre à 
l’ouvrage, échouer 
puis se relever, 
échouer encore une 

fois pour se relever une deuxième 
fois, tenir le coup encore et encore 
pour enfin réussir ; c’est le passage 
obligé et naturel d’un entrepreneur 
qui en veut. La construction automo-
bile est encore plus complexe, par-
ticulièrement dans un contexte diffi-
cile et sur un marché cruellement en 
manque de culture et d’expérience 
dans la construction automobile. 

Moteur: essence 

Cylindrée : 1199 cm3

Consommation mixte

 6,5 L /100 km

L’histoire de l’entreprise Wallyscar, 
fondée par les frères Omar et Zied 
Guiga, est la meilleure illustration 
d’une success-story à la tunisienne : 
deux jeunes ayant cru suffisam-
ment fort en leur rêve d’industria-
liser la première voiture tunisienne 
qu’ils en sont arrivés à lever tous les 
obstacles, y compris les difficultés 
financières, sociales et administra-
tives. 

Naissance de l’idée 
L’idée est née il y a à peu près 13 ans 
(2005) sur une île française du Paci-
fique Wallis (Wallis-et-Futuna) qui a 

inspiré le nom de la marque automo-
bile en question lors d’une rencontre 
entre l’ancien constructeur automo-
bile des Jeep Dallas, René Boesch, et 
les frères Guiga. De là est arrivé le 
déclic : créer une marque de voitures 
tunisienne inspirée de la marque 
américaine.
En 2006, l’idée a commencé à prendre 
forme. Les deux frères, passionnés 
de véhicules de niche depuis leur 
plus jeune âge, fondaient donc leur 
société et engageaient le travail de 
conception. Dans un modeste atelier 
situé dans une banlieue de Tunis, ils 
dessinent le tout premier prototype 

Les Wallys sont assemblées à la main et fabriquées avec des pièces de haute robustesse.
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de la Wallys en se reposant parti-
culièrement sur quatre aspects-
clés : des dimensions limitées afin 
de circuler et stationner aisément ; 
un véhicule robuste et économique, 
un style néo-rétro avec des lignes 
intemporelles et un véhicule d’une 
grande fiabilité.

avec un capital d’à peu près 50.000 
dinars seulement et dans un petit 
atelier de 500m², zied et omar gui-
ga se sont lancés dans une aven-
ture à haut risque. cependant, les 
doutes et la complication du travail 
n’a pas empêché les deux frères 
d’avancer et de continuer à rêver.  

Le rêve se concrétise 
après un long travail laborieux de 
conception, de création et d’exécu-
tion, sans oublier toute la paperasse 
qui va avec, le bébé naquit. Wallys 
izis, le premier modèle de la marque, 
sortait de la petite usine des frères 
guiga et était présenté au public lors 

du salon de l’automobile 2008 à pa-
ris. une première épreuve destinée à 
tester la réaction du grand public et 
le degré d’accueil réservé à la pre-
mière voiture tunisienne. le premier 
contact avec un public international 
fut très encourageant. et le concept 
proposé par les deux frères guiga 
impressionna joliment les visiteurs 
autant professionnels que particu-
liers. 
le public découvrit alors en effet un 
concept de véhicule balnéaire hors 
des sentiers battus. de la fibre de 
verre pour carrosserie, un châssis 
galvanisé et une motorisation psa 
powertrain. le choix du moteur 
n’était pas fortuit. les concepteurs 
cherchaient en fait à éviter toute 
éventuelle complication liée au ser-
vice après-vente. etant donné que 
le moteur psa powertrain est lar-
gement commercialisé en europe et 
que les ateliers de réparation de psa 
sont disponibles un peu partout, le 
choix du moteur était parfaitement 
étudié et réfléchi. autre point déter-
minant, l’incapacité financière d’une 
petite entreprise comme Wallyscar 

coup de 

L’usine Wallyscar à Kabaria à Tunis.

depuis ses dÉButs, WallYs a produit plus de 
2200 Voitures, aVec des moteurs psa poWertrain.
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pour développer un réseau d’entre-
tien et de réparation en Europe. 

La simplicité qui prime 
À bord d’un véhicule Wallys, c’est 
l’expérience de la simplicité qui 
prime, selon la définition de ses 
concepteurs. Le choix était donc fait 
pour que les clients ne soient pas 
prisonniers des technologies embar-
quées complexes. Leur approche se 
concentre principalement sur la sé-
curité et la fiabilité.
​Après l’expérience du Salon de l’Au-
tomobile de 2008, le modèle était ho-
mologué en Europe et le coup d’envoi 
de sa production donné dès 2009. Il 
connait alors un franc succès sur le 
marché européen. Et la demande dé-
passa vite la capacité de production 
de l’entreprise. Les Wallys sont en 
effet soigneusement assemblées à 
la main et fabriquées avec des pièces 
de haute robustesse, développées en 
interne, avec un choix quasiment illi-
mité de couleurs de carrosseries et 
de versions d’intérieur.

Plus de 2200 voitures
En 2013, Wallyscar livrait à ses clients 
les derniers véhicules Izis et com-
mençait aussitôt la préparation de sa 
« grande sœur », la Wallys Iris. Avec 
ce nouveau modèle, l’entreprise dé-
cidait de déménager vers sa nouvelle 
usine plus moderne surplombant 
l’entrée Sud de Tunis (Kabaria). C’est 
là que Wallys développe et construit 
l’Iris avec un grand soin apporté aux 
détails du châssis, à la carrosserie, 
en passant par les nombreux compo-
sants mécaniques et électroniques.
Depuis ses débuts, Wallys a pro-
duit plus de 2200 voitures, avec des 
moteurs PSA Powertrain. Les frères 
Guiga ont choisi une voie lente mais 
sûre, ne voulant pas aller très vite 
pour pouvoir continuer la maîtrise 
de toutes les étapes de production, 
conscients que toute accélération 
pourrait engendrer des problèmes 
parfois ingérables.  

Un nouveau cap
Aujourd’hui, les fondateurs de Wal-
lyscar s’apprêtent à passer un nou-
veau cap avec de nouveaux projets 
très ambitieux. Il s’agit tout d’abord 
d’augmenter la capacité de produc-

Puissance réelle : 82ch.din
Puissance fiscale : 5 CV

tion pour satisfaire une demande 
de plus en plus élevée, que ce soit 
à l’international ou sur le marché 
local. Autre objectif, le constructeur 
tunisien compte lancer, dans les 
prochains mois, le premier pick-up 
tunisien, le Idis. Avec un taux d’inté-
gration s’élevant à 75%, il disposera 
d’une mécanique PSA. L’autre pro-
messe d’avenir, une voiture 100% 
électrique. Wallyscar est en effet sur 
le point de préparer le concept-car du 
futur véhicule de la marque. Il sera 
baptisé « e-Iris » et devrait être prêt 
d’ici la fin de 2019. Mais cela n’est pas 
tout car les frères Guiga prévoient 
également la construction d’une 
nouvelle citadine 4 portes. Outre ces 

projets ambitieux, l’entreprise a dé-
cidé de se lancer également dans la 
fabrication des sièges de ses propres 
voitures afin de mettre un terme à la 
dépendance de l’importation. Le câ-
blage, la suspension, le châssis, etc., 

sont 100% tunisiens. Avec la fabrica-
tion des sièges, l’entreprise passera 
d’un taux d’intégration de 57% à 62%.  
Autant donc dire qu’à travers un 
rêve personnel, ils auront égale-
ment réussi à créer de la valeur 
ajoutée dans la chaîne économique 

le constructeur 
tunisien compte 
lancer, dans les 
prochains mois, 

le premier pick-up 
tunisien, le Idis.

tunisienne et surtout démontrer 
qu’impossible n’est pas Tunisien. 
Last but not least, rouler en Wallys 
est devenu un must sur nos routes. 
Un privilège et une fierté de rouler 
tunisien.
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145
km/h

Vitesse maxi 

102
ch

Puissance din

6,8
L/100

Conso mixte
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SUZUKI 
JIMNY
LÉGÈRE COMME L’AIR

La troisième génération de la Suzuki Jimny arrivera en Tunisie en 
2019 chez Car Pro, concessionnaire officiel du constructeur japo-
nais. Déjà, le modèle-prototype a été homologué (dans sa version 
GL) et les commandes ouvertes. En attendant les premiers arrivages 
au printemps prochain, en petites quantités cependant, ce qui laisse 
penser que la demande pourrait largement dépasser l’offre prévue.
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Capacités tout-terrain

La Jimny répond aux 
quatre critères essentiels 

pour une conduite efficace 
en tout-terrain — un 

châssis en échelle, les trois 
angles, une suspension à 

essieu rigide à 3 bras avec 
ressorts hélicoïdaux, et 

une transmission intégrale 
à prise temporaire avec 

boîte de transfert à gamme 
courte. Il se dote en outre du 

système ALLGRIP PRO.

Au Volant

A
u commencement 
fut la LJ10, pre-
mière Jimny de 
Suzuki qui naquit 
en 1970 et qui fut 
produite jusqu’en 

1981. La deuxième généra-
tion, baptisée SJ30, changea 
radicalement et sa durée de 
vie d’étendit jusqu’à 1998. La 
JB33 pris ensuite la relève pour 
demeurer sur le marché durant 
20 ans. C’est dire la caracté-
ristique de la Jimny, à savoir 
la longévité. Cette image que 
l’on retrouve sur les 4x4 est 
sans aucun doute valable pour 
le reste de la gamme Suzuki. 
On en déduira donc que les 
4x4 Jimny et autre Vitara sont 
des produits d’appel pour la 
marque et constituent un gage 
de solidité.
Au volant
La Suzuki Jimny est une voi-
ture 3 portes sans complexe 
ni complexités. Elle affiche 
des lignes à la fois épurées 
et séduisantes privilégiant la 
fonctionnalité, puisqu’elle est 
conçue avant tout comme un 
« outil pour professionnels » 

mais aussi comme « véhicule 
loisirs ». Sa forme cubique lais-
sant clairement transparaître 
sa personnalité contribue à ses 
performances de conduite en 
tout-terrain et en fait un véhi-
cule des plus pratiques, réso-
lument axé sur la commodité, 
comme en attestent sa capacité 
de chargement (sièges arrière 
rabattus), sa manœuvrabilité 
ainsi que ses nombreux coloris 
intérieurs et extérieurs.
Elle est en tout cas  loin d’être 
bourrée d’électronique et de 
gadgets inutiles. Juste l’essen-
tiel et l’incontournable : une 
connexion USB, un écran tac-
tile suffisamment large pour 
afficher les fonctionnalités, le 
téléphone mains-libres, les 

commandes au volant, de nom-
breux rangements pratiques. 
L’essentiel y est.

Véhicules increvables
La 3e génération est sortie au 
Japon en juillet dernier que déjà 
on annonce son introduction 
en Tunisie en mars 2019. Pas 
de luxe tapageur mais une fri-
mousse de petit baroudeur qui 
ne craint pas l’off-road grâce à 
son poids plume mais aussi à 
son moteur qui s’en sort à mer-
veille dans toutes les situations. 
Ce petit 4x4 fabriqué au Japon 
tient de ses prédécesseurs et 
bénéficie sans aucun doute de 
leur réputation de véhicules 
tout bonnement increvables. 
Raed Baccar, directeur Com-
mercial et Marketing de Car 
Pro, importateur Suzuki pour 
la Tunisie, se plait d’ailleurs 
à rappeler qu’il existe sur nos 
routes des Suzuki qui ont 40 
ans d’âge et qui continuent de 
rouler en dépit de l’absence de 
pièces de rechanges pour ces 
types de modèles dont la place 
serait plutôt dans les musées.

Motorisation : essence 
                      1.5l/4 cylindres
Puissance fiscale : 6 CV

Prix estimé : 78.000 DT

Caractéristiques 
techniques

Prix
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• 4x4 avec boite de transfert
• Centre de gravité élevé
• Poids léger (1090 kg)
• Chaîne de distribution (métallique)

• Pas d’éclairage Led
• Absence de jantes alu
• Pas de Key Let’s go
• Pas de climatronic

Les

Les

• Projecteurs de forme arrondie et 
clignotants séparés

• Calandre avec découpes verticales

• Design intégrant des fentes 
horizontales

•Blocs-feux arrière monoblocs

L’aire de chargement arrière 
peut être augmentée en rabat-
tant les sièges arrière, déga-
geant ainsi un volume de 377 
litres 1, soit 53 litres de plus que 
sur le précédent Jimny. Offrant 
une surface parfaitement plate, 
les garnissages latéraux arrière 
et les sièges ont été soigneu-
sement conçus afin d’accroître 
la largeur de chargement, 
tandis que la face arrière des 
dossiers des sièges arrière et 
le plancher de chargement 
sont revêtus de plastique 2 
afin de faciliter l’élimination 
des salissures et des taches. 
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Au Volant

Prochains arrivages
En Tunisie, il faudra attendre 2020 
pour voir la Jimny arriver en quantité. 
La demande risque sans aucun doute 
de dépasser l’offre disponible, d’au-
tant que le concessionnaire a déjà en-
registré des commandes fermes. Ac-
tuellement, les délais d’attente sont 
d’une année et demie car il existe une 
très forte demande pour ce modèle 
en Europe où la marque grignote 
également des parts de marché. On 
devra par conséquent prendre notre 
mal en patience, en espérant par ail-
leurs que le dinar arrivera à se stabi-
liser et arrêter sa chute vertigineuse 
car déjà et pour 78.000 dinars, on ne 
peut pas dire que la Jimny soit à la 
portée de toutes les bourses. 

La boîte manuelle à 5 rapports se distingue par 
des rapports de réduction optimisés pour le 
nouveau moteur et garantit en outre une plus 
grande sobriété. Le levier de vitesse, qui a été 
redessiné afin de réduire les vibrations, offre 
des sensations plus marquées et plus directes 
lors des changements de rapport. La transmis-
sion automatique à 4 rapports a également été 
repensée dans un souci de réduction des frot-
tements et d’optimisation de la consommation. 
Le mode de passage des rapports a été modi-
fié, passant du type « à grille » au type « droit » 
(aligné) pour un fonctionnement plus simple.
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« La prise en main de la nouvelle Su-
zuki Jimny est très facile. La voiture 
est très agile tout en étant sécuri-
sante. Plusieurs voitures sont légères 
mais pas stables, ce n’est pas le cas de 
la Jimny. Elle est facile à conduire sur 
le sable et dans l’eau (en terrain gras, 
c’est-à-dire boueux et sablonneux). 

L’avis de l ’expert

Elle est particulièrement maniable, 
c’est une petite sauterelle. En mode 
4L, elle passe très bien les difficul-
tés. Techniquement, elle me rappelle 
la Vitara avec laquelle j’ai fait l’école 
de pilotage en France il y a quelques 
années. La Jimny ne paye pas de mine 
mais elle accroche, elle agrippe bien, 

tu sens qu’elle a du coffre.
Je pense que c’est une voiture qui 
devrait plaire aux jeunes qui n’ont pas 
forcément les moyens de s’offrir un 
vrai 4x4. Il existe une cible de jeunes 
qui vont à la découverte de la Tunisie 
profonde, qui font du camping ou qui 
chassent ».

Hend Chaouch, pilote de rallye 
tout-terrain, spécialiste off-road : 

« c’est une petite sauterelle »
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Une 3e génération 
encore plus mûre 

le nouveau cayenne de porsche arrive en tunisie en 2019. 
si le modèle campe sur ses bases stylistiques originelles, pour 
sa 3e génération, il bénéficie d’un design redessiné ainsi que 
d’un confort et d’une dynamique améliorés. Mais c’est surtout 
au niveau connectivité et des systèmes d’assistance que les 
innovations sont réellement palpables.

acTu réseau

PorSCHe CAYenne

Première exposition officielle du nouveau Porsche Cayenne au show-room d’Ennakl à la Goulette.



21Sayarti N°35 - www.sayarti.tn

Le premier SUV de Porsche a en-
core mûri. Entre la première géné-
ration (2002/2010), et la deuxième 
(2010/2018), le Cayenne a consolidé 
son image de véhicule exceptionnel 
combinant des performances sur 
route et en off-road. 
Le cru 2019 attendu sur le marché 
tunisien bénéficiera de nombreuses 
améliorations : nouvel essieu avant 
directionnel, suspension pneumatique 
à trois chambres,  stabilisation élec-
tronique du roulis, nouveau disque de 
frein PSCB (revêtement en carbure de 
tungstène), système d’amortissement 
réglé électroniquement ou encore 
roues arrières directrices (permet-
tant une amélioration de la stabilité de 
conduite).
Au niveau motorisations, deux V6 de 
conception nouvelle sont proposés sur 
la nouvelle génération de Cayenne. 
Un V6 turbo de 3,0 litres de cylindrée, 
développant 340 ch (250 kW), soit 40 ch 
(29 kW) de plus que son prédécesseur, 

et un V6 biturbo de 2,9 litres de cylin-
drée, délivrant 440 ch (324 kW), soit 
20 ch (15 kW) de plus que la généra-
tion précédente.

Pack Sport Chrono 
 
Le SUV s’équipe d’un Pack Sport 
Chrono repensé pour plus de sporti-
vité, comme en témoigne le sélecteur 
de mode au volant. Outre les modes 
de conduite Normal, Sport et Sport 
Plus, un mode de conduite person-
nalisé est également disponible. Au 
centre du sélecteur, le bouton Sport 
Response active des réglages optimi-
sés du moteur et de la boîte de vitesse 
pour fournir une performance maxi-
male. Le Pack Sport Chrono com-

prend également un mode PSM Sport 
qui permet de libérer tout le poten-
tiel dynamique du nouveau Cayenne. 
 
Réduction du poids

 À l’instar de la 911 et de la Panamera, 
la carrosserie du nouveau Cayenne 
associe acier et alliage léger. L’en-
veloppe extérieure est entièrement 
en aluminium. Le soubassement, 
l’avant du véhicule et la quasi-totalité 
des composants du châssis sont en 
alliage léger. Le véhicule comprend 
une innovation : sa batterie lithium-
fer-polymère, qui permet d’économi-
ser 10 kg par rapport au modèle pré-
cédent. Résultat : le poids à vide du 
Cayenne passe de 2 040 kg à 1 985 kg 
malgré une dotation de série considé-
rablement étoffée qui comprend dé-
sormais les phares à LED, des jantes 
plus généreuses, l’assistance parking 
(avant et arrière) et la protection pré-
dictive des piétons.

Cayenne V6 turbo 3.0 L 300 ch.din 245 km/h 525 000 TND

Cayenne S V6 bi-turbo 2.9 L 440 ch.din  265 km/h 640 000 TND

Cayenne 
Turbo V8 bi-turbo 4.0 L 550 ch.din 286 km/h 955 000 TND

Poids à vide : 1 985 kg 

Ecran tactile de 12 pouces. 2 écrans 7 pouces à côté du compte-
tours. 4 ports USB. Bluetooth. Contrôle de voix intelligent.

Prix et caractéristiques de base
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Avec la ZS, MG ajoute 
un Crossover à son 

offre tunisienne

OIS Motors, concessionnaire de la marque Morris Garages, met sur le marché 
tunisien la nouvelle MG-ZS en deux finitions : Confort + dotée d’une boîte 
manuelle et Luxe qui compte en plus boîte auto, toit panoramique et assistance 
au freinage d’urgence.

Actu réseau
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Le concessionnaire a co-organisé un road trip avec Wassim Ghoz-
lani, photographe et auteur du livre « The Tunisians », accompagné 
d’Amine Landolsi, photographe- et du vidéaste Nadhem Bchini. 
L’équipe a parcouru les 24 gouvernorats tunisiens à bord de ce Cros-
sover. Le but est de donner une autre vision de la Tunisie en expo-
sant tout ce qui la façonne et la caractérise, à savoir sa culture, son 
patrimoine, sa diversité et la beauté de ses paysages. Cette initia-
tive a été l’occasion pour Morris Garages Tunisie d’ajouter sa pierre à 
l’édifice de la vie culturelle tunisienne.

Cylindrée : 1.5l  / 1498 cm3 

Puissance : 114 ch.din

Transmission: 4 rapports (BA) 5 rapports (BM)

Coffre : 448L / 1375L (banquettes rabattues)

MG-ZS Confort+ : 66.500 DT
MG-ZS Luxe : 73.500 DT

L
es designers de la nou-
velle MG-ZS voulaient 
donner une allure plus 
élégante à la voiture et 
des fonctionnalités plus 
performantes avec des 

aérateurs circulaires et un écran tac-
tile de 8 pouces. La nouvelle MG-ZS 
se distingue  par son large toit pano-
ramique avec une meilleure vue sur 
l’extérieur. L’ergonomie est bonne et 
la position de conduite est confortable. 
Elle a été conçue avec les spécifica-
tions jugées élevées et des caractéris-
tiques de sécurité avancées comme la 
caméra et radars de recul avec guides 
interactifs, airbags conducteurs et 
passagers, airbags latéraux et air-
bags rideaux et AFU (assistance au 
freinage d’urgence). Ses suspensions 
permettent un bon niveau de stabilité 
dans les virages, selon son construc-
teur. Avec un freinage ABS confié à 4 
disques, la ZS demeure stable et sécu-
risante à haute vitesse.

Prix
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> Prix
Prix

Le T i g g o 7
nouveau SUV de Chery en 2019

85.000 DT (non définitif)

Actu réseau



25Sayarti N°35 - www.sayarti.tn

•  Moteur : 1.5L 

•  Puissance réelle : 147 ch.din 

•  Puissance fiscale : 9 CV 

• Capacité coffre : 480 L

L
e Tiggo 7, le SUV de 
la marque Chery, dé-
barquera en Tunisie 
dès le mois de janvier 
2019, selon Iskander 
Boussarsar, respon-

sable marketing et commercial de 
la STA, représentant officiel Chery 
Tunisie. Il s’agit d’un 4X2 équipé de 
jantes aluminium 19 pouces avec 
caméra de recul 360°. Il sera dis-
ponible en deux versions ; l’une 
avec boîte de vitesse automatique 

et l’autre manuelle. Pour la version 
manuelle, le véhicule sera équipé 
d’un moteur 1.5L qui développe 147 
ch.din (9 CV fiscaux) avec un intérieur 
équipé de sièges similicuir, un écran 
tactile 9’’, bouton Start&Stop, volant 
multifonction, Bluetooth, régulateur 
de vitesse.
Quant à la boîte auto à 7 rapports, 
le conducteur aura le choix entre 
une conduite sport ou économique. 
Cette version sera équipée d’un toit 
ouvrant panoramique, accoudoirs 

avant et arrière, sièges chauffants, 
climatisation climatronique, feux à 
LED avant et arrière, détecteurs de 
pluie, et de jour et nuit. 

Modifications
Par rapport à sa devancière, la voi-
ture a vu sa calandre redessinée 
avec un design plus moderne et plus 
sportif. Le frein à main devient par 
ailleurs électrique. Le prix approxi-
matif sera aux alentours de 85.000 
dinars.

Tout simplement sublime le nouveau 
Tiggo 7 de Chery qui se présente selon 
un design de moins en moins chinois 
et de plus en plus européanisé. Le 
concessionnaire officiel de la marque 
pour la Tunisie, la STA, annonce sa 
commercialisation pour 2019 sur le 
marché.
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Italcar : 
une nouvelle dimension 

pour l’agence de Kairouan 

L
’agence Gharbi Equi-
pement à Kairouan 
n’est pas nouvelle. 
Le représentant du 
concessionnaire Fiat-
Iveco est en effet im-

planté dans cette ville depuis exacte-
ment 10 ans. Pour remettre à niveau 
ses installations et ses équipements 
afin d’offrir à la clientèle de la ville 
et de ses environs des prestations en 
phase avec l’évolution de la marque 
et du marché, elle proposera désor-
mais un éventail de produits et ser-
vices aux côtés de l’accueil com-
mercial, du conseil, de l’assistance 
technique et du service après- vente. 
Cette réouverture marque la volonté 
d’Italcar de renforcer sa présence 

sur tout le territoire tunisien et de 
mettre l’accent sur la qualité des 
services offerts à ses clients. 
Ainsi, la nouvelle agence Fiat-Iveco 
assurera les mêmes prestations 
offertes par la société Italcar qui se 
traduisent par la commercialisation 
de toute la gamme de véhicules par-
ticuliers, utilitaires et industriels et 
garantira la même qualité et tarifs 
proposés dans toutes les agences 
agréées du réseau.  
L’agence « Gharbi Equipement » 
est composée d’un showroom, d’un 
magasin de vente de pièces de re-
changes d’origine, d’un atelier d’en-
tretien et de réparation assuré par 
15 personnes formées chez Italcar 
ainsi que d’un service après-vente.

Les agences Italcar :  
• 3 sites dans le grand-Tunis 

• 16 agences dans les régions

• 3 nouvelles agences en 2019

L’agence représentant les marques Fiat, Alfa Romeo, Jeep, Lancia et Iveco à 
Kairouan vient de procéder à des travaux d’extension.

Réouverture de l’agence Italcar 
Kairouan  en présence du directeur 
général du concessionnaire, Kais Krima, 
et du propriétaire de l’agence Anouar 
Gharbi.

Actu réseau
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2.8l diesel 4 cylindres en ligne

cylindrée : 2771 cm3

Puissance fiscale : 9 CV
puissance réelle : 92 ch.din

couple : 202 nm/2200 tr/mn
transmission : boite manuelle à 5 rapports

E
conomic Auto 
c o m m e r c i a l i s e 
désormais un pick-up 
simple cabine de la 
marque Foton qui sort 

de son usine UAAI. Il convient de 
rappeler dans ce sens que l’UAAI 
avait signé au mois de mai 2017 un 
partenariat avec le constructeur 
chinois Foton pour assembler en 
Tunisie des véhicules particuliers 
et utilitaires légers de la marque 
et les commercialiser sur les 
marché local et africain. Après 
un peu plus d’un an, le premier 
véhicule Foton assemblé en 
Tunisie est déjà là. Il s’agit du 
pick-up Foton Tunland simple 
cabine 4×2. 

Allure jeune
Proposé à un prix étudié et 
compétitif de 49 800,600 DT TTC 
avec une garantie de 3 ans ou 
100.000 km, Economic Auto veut 
rapidement décrocher une part 
importante du marché du pick-
up. Toutefois, le prix est loin 
d’être le seul atout du véhicule. 
Il associe également confort 

et technologie. Son design est 
moderne avec une allure jeune. 
Le Tunland est équipé de feux 
antibrouillard, de jantes en acier 
15 pouces, de pneus 215/70R15, 
de rétroviseurs avec répétiteurs 
clignotants, de garde-boue avant 
et arrière, de pare-choc avant 
couleur carrosserie. La benne 
assure de son côté une grande 
sécurité grâce à son crochet 
d’attachement et de son arceau 
de protection lunette arrière. 

Intérieur moderne 
A l’intérieur, les sièges sont 
séparés, le siège conducteur est 
réglable en deux positions. De 
même pour le siège passager. 
Le pick-up fournit également 
plusieurs espaces de rangement 
comme les deux porte-gobelets 
et les deux porte-bouteilles 
ainsi que les deux espaces 
de rangement de téléphones 
mobiles. Il dispose aussi d’une 
prise AUX de 12V, kit fumeur et 
autoradio compatible MP3 avec 4 
haut-parleurs. Le volant est par 
ailleurs réglable en hauteur. 

Motorisation

Sortie du tunlAnd 
ASSeMBlÉ en tuniSie 

Chose promise, chose due. Economic Auto, fi liale d’UADH, la holding automobile du Groupe Loukil, lance sur 
le marché local le premier pick-up de la marque Foton assemblé en Tunisie par l’usine UAAI (United Africain 
Auto Industries) du même groupe.

 suspensions

 type avant : amortisseurs hydrauliques 
avec ressorts hélicoïdaux

 type arrière : ressorts à lame plus 
amortisseurs

 dimensions

 L/L/H (mm) : 5310x1800x1745

 garde au sol minimal : 170 mm

 capacité du réservoir : 76 l

 carrosserie plateau ridelle

acTu réseau
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eQuipeMents et accessoires 
Fermeture centralisée, volant réglable en hauteur, accoudoir central avec rangement, insert de planche de bord en aluminium 
brossé, 4 vides poches, porte-lunettes, outillage de bord avec triangle de panne.

LE NOUVEAU VENU
QUI IMPRESSIONNE
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Le véhicule électrique s’impose de plus en plus en tant 
que solution stratégique pour une mobilité alternative plus 
économique, plus écologique et non polluante. Tout le monde s’y 
soumet au fur et à mesure et aucun pays n’y échappera tôt ou 
tard. La Tunisie n’est pas donc à l’abri de ce changement exigé.

Premières expériences de 
véhicules électriques BYD

H
elios Tunisia, filiale 
du groupe Al Badr, 
a fait débarquer 
sur le marché tu-
nisien deux véhi-
cules électriques 

suite à un partenariat signé avec le 
géant chinois et le premier mon-
dial en termes de fabrication et de 
vente des véhicules électriques, BYD 
(Build Your Dreams). Elle a présenté 
ses deux premiers véhicules homo-
logués par l’ATTT (Agence technique 
des transports terrestres) et selon 
les normes européennes. 

Dossier
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Chargeur facile à installer dans les 
parcs et les terminus. Il suffit d’un 
câble d’électricité monophasé ou 
triphasé d’une puissance de 380 
V. Avec les chargeurs ultrarapides, 
on peut avoir jusqu’à 300 km 
d’autonomie de batterie en une 
heure seulement. 

autonomie : 250 km 

BUS BYD K9

Durée de recharge batterie : 
3h grâce à son chargeur ultrarapide 

Économie : 80% sur le cycle 
de l’exploitation du véhicule

capacité : 90 passagers 
dont 28 assis

« pour les gros rouleurs, nous esti-
mons que l’économie en termes des 
coûts pourra atteindre 80%. 
en introduisant les véhicules élec-
triques, nous avons tout à gagner et 
rien à perdre. la facture énergétique 
sera d’abord réduite, l’environnement 
deviendra moins pollué et nous aurons 
par ricochet des dépenses de santé 
allégées.

les dernières évolutions du cours du 
pétrole à l’échelle mondiale doivent 
nous donner à réfléchir très sérieuse-
ment sur notre avenir. un pétrole à 75 
dollars le baril est tout simplement une 
menace pour les économies en général 
et pour la nôtre en particulier. en tuni-
sie, le soleil est le meilleur atout de la 
mobilité électrique ; il n’y a donc pas 
photo, il n’y a que du photovoltaïque ».

Verbatim 

Rafik Ben Ayed, vice-président du groupe Al Badr :

à partir de 180.000 dollars

prix

vitesse max : 70 km/h

puissance : 180 kW/254 ch.din
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Il s’agit tout d’abord du bus élec-
trique BYD K9, un véhicule à batterie 
grande autonomie puisqu’il permet 
de rouler sur une distance de 250 km 
à une vitesse moyenne de 70 km/h, 
ce qui en fait un moyen de transport 
idéal en milieu urbain. L’atout de ce 
bus électrique est aussi d’être tota-
lement silencieux et n’émettant au-
cun polluant dans l’atmosphère. 
Le second véhicule à avoir été pré-
senté est la fourgonnette BYD T3. 
Entièrement électrique et avec un 
volume de chargement de 3,4 m3, 
cette fourgonnette est en mesure de 
répondre aux attentes de nombreux 
corps de métiers.

Un choix stratégique 
Il est à noter que le partenariat entre 
la société Helios Tunisia et le groupe 
BYD a été signé en février dernier et 
porte sur la représentation officielle 
des produits de cette dernière sur la 
Tunisie.  Helios Tunisia ambitionne 
en effet d’ouvrir de nouvelles pers-
pectives au marché tunisien dans ce 
domaine dans le cadre d’une étroite 
collaboration avec les autorités de 
tutelle. Elle plaide en faveur de la 
mise en place d’un PPP (partena-
riat public-privé) qui permettra à la 
Tunisie d’être en première ligne des 
nations qui auront saisi toute l’im-
portance de se préparer à l’après-
pétrole.
Abdellatif Kallel, directeur exécutif 
du groupe Al Badr, souligne l’impor-
tance d’aller vite vers la mobilité 
électrique. Pour lui, cela va réduire 
le déficit énergétique, baisser les 
importations d’hydrocarbures et 
diminuer le budget santé grâce à un 
environnement de vie plus sain. 
Il ajoute que si l’on prend en consi-
dération le gain qui sera dégagé au 
niveau de l’exploitation et du service 
après-vente, l’amortissement se 
fera en cinq ans maximum et l’ac-
quéreur pourrait même dégager des 

bénéfices. A cela s’ajoute que l’Etat 
attribue normalement des privilèges 
fiscaux et des encouragements pour 
inciter à l’acquisition de ce genre de 
véhicules, comme la réduction des 
droits douaniers, des frais d’imma-
triculation ou encore de circulation. 
Plus encore, ces véhicules peuvent 
bénéficier de stationnement privilé-
gié ou être introduits dans une dé-
marche d’auto-partage.
A ce propos, le ministre de l’Indus-
trie et des PME, Slim Feriani, sou-
tient que son département est en 
train de préparer un nouveau pro-
gramme énergétique qui se base sur 
la diversification des sources éner-
gétiques pour une meilleure effica-
cité énergétique. Ce plan de travail 
vise une baisse de l’énergie primaire 
de 30% par rapport à la consomma-
tion de 2010, une augmentation de 
la part des énergies renouvelables 
d’au moins 30% et une réduction des 
émissions carbone de 41% par rap-
port toujours à 2010.

Phase d’expérimentation 
« Nous sommes en phase d’expéri-
mentation avec l’Etat. Nous devons 
passer par la sensibilisation de tous 
les acteurs avant d’entamer la phase 
de commercialisation. Il faut d’abord 
créer le besoin sur le marché. Nous 
allons mettre le bus à la disposition 
des sociétés de transport public afin 
de le tester et l’évaluer. Par contre 
le véhicule utilitaire sera testé par 
La Poste », a-t-il précisé lors d’une 
conférence sur la mobilité électrique 
organisée par Al Badr. « Ce projet 
va démarrer en fait après la phase 
d’évaluation qui durera 6 mois. En 
tout cas, nous ne faisons pas les 
choses dans la précipitation. Nous 
allons prendre tout le temps néces-
saire pour convaincre tous les inter-
venants et greffer ce projet dans un 
projet national », a-t-il conclu. 

Abdellatif Kallel, directeur 
exécutif Helios Holding (Al Badr): 
« Nous avons signé avec le 
groupe chinois BYD un modèle 
de réussite, d’innovation et de 
savoir-faire au niveau mondial. 
Le fait d’être leur représentant en 
Tunisie témoigne que nous par-
tageons la même vision d’avenir. 
Dans le cadre de ce partenariat, 
nous introduisons sur le marché 
tunisien deux véhicules dévelop-
pés par le géant chinois. Il s’agit 
d’un bus électrique qui porte le 
nom de K9 et une fourgonnette à 
batterie électrique portant le nom 
T3. Ces deux modèles sont mis à la 
disposition des autorités concer-
nées pour une période d’essai 
afin de tester les capacités tech-
niques et le potentiel réel qu’ils 
fournissent. Ces véhicules sont 
le reflet d’une tendance mondiale 
en pleine expansion vers la mobi-
lité électrique dont les avantages 
sont légion. Tout d’abord, cette 
expérience va permettre d’appré-
hender le futur de manière beau-
coup plus rationnelle, notamment 
en termes d’importation d’hydro-
carbures, ce qui permettra d’allé-
ger la pression sur le budget de 
l’Etat. 

Verbatim 

Dossier
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CAPACITÉ DE CHARGEMENT : 3,4 M3 ACCÉLÉRATION DE 0 À 100 : 16s

LxLxH (en mm) : 4.46 x 1.72 x 1.87

FoUrgoNNeTTe BYD T3

puissance : 80 kW/ 109 ch.din 5 chevaux fiscaux

vitesse max : 130 km/hdurée de recharge batterie : 63 minutes. autonomie : 200 km 
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L’autonomie des véhicules
est-elle suffisante ?
La situation :

• Une autonomie de 150 à 400 km selon les modèles

• Une recharge à la maison ou au travail, presque tous les jours

• 300km, c’est ...  10 aller-retours Tunis – Marsa

    La distance Tunis – Sfax

Comment rassurer :

• Installer des bornes de recharge adaptées aux besoins   

 - Charge rapide sur les autoroutes

 - Charge normale pour tous les jours

L’électrique, c’est un autre mode de consommation :
Rouler jusqu’à la pompe la plus proche

Recharger quand la voiture est à l’arrêt, sur la place de parking
L’autonomie est largement suffisante pour les besoins quotidiens

Des bornes de recharges assurent tous les déplacements

Quel coût à l’utilisation ? 
Et la durée de vie de la batterie ?
La situation :

• L’électricité est 3 fois moins chère que le diesel par kilomètre

 - Diesel : 1DT = 10 km

 - Electrique : 1DT = 30 km

• Les coûts de maintenance sont plus faibles

 - Un moteur électrique est plus simple qu’un moteur diesel

 ou essence

• L’assurance est moins chère ou équivalente

 - Les conducteurs de véhicules électriques 

 ont moins d’accidents !

• Les retours d’expérience ne montrent pas de difficulté 

sur la durée de vie de la batterie.

 Le véhicule électrique est pour l’instant plus cher à l’achat, 
mais cela va vite changer

Il est beaucoup moins cher à l’usage

dossier
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Quel impact écologique ?

La situation :

• Pas de pollution locale

• Les batteries ont un impact environnemental, il faut donc les utiliser 

de façon mesurée

 - Les constructeurs automobiles prévoient une 2nde vie  des batteries

• L’impact environnemental de l’électricité dépend de la source

de production

Comment rassurer :

• En assurant une production d’électricité par les énergies

renouvelables

  Les véhicules électriques ne sont pas sans impact écologique,
mais il peut être largement plus faible que pour les véhicules essence ou diesel
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Réduire l’impact environnemental du transport

Pollution locale :

• La pollution des villes détériore la santé et réduit l’espérance de vie

 - C’est un coût colossal pour l’Etat (évalué à 1500€ par 

 habitant et par an en France)

Réchauffement climatique :

• Les énergies fossiles provoquent le dérèglement climatique

(émissions de CO2)

• Il est nécessaire de réduire nos émissions de CO2 de 45% 

pour que la Tunisie reste « vivable » à horizon 2050 (GIEC)

  La mobilité doit être repensée pour réduire l’impact environnemental de la Tunisie 
Le véhicule électrique est une partie de la solution

source : nicolas planchenault - Kandeel
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BUSINESS
Par Kemel CHEBBI

FETHI HANCHI, 
DIRECTEUR DE L’UTILISATION RATIONNELLE DE L’ÉNERGIE À L’ANME
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La mobilité électrique n’est plus désormais une option 
ou un luxe, mais plutôt une nécessité et un choix 
stratégique. Les décideurs en sont-ils conscients ?  
Et jusqu’où pourront-ils aller dans sa promotion ? 
Si l’on voit sur le plan théorique, le gouvernement a 
adopté une position favorable par rapport à la mobi-
lité électrique en engageant une task-force présidée 
par l’ANME (Agence nationale pour la maîtrise de 
l’énergie) pour étudier le marché, cerner les barrières 
et prévoir les incitations. Donc, l’Etat a fait théori-
quement le premier pas vers la mobilité électrique. 

Mais l’entrée en action et la validation d’un plan de 
travail avec toutes les dates butoirs ne semblent pas 
d’actualité. Le gouvernement, paraît-il, aura d’autres 
chats à fouetter en 2019. En attendant, le contri-
buable continue à verser de grosses sommes pour 
compenser ce manque à gagner et payer une facture 
énergétique très salée. 

Interview avec Fethi Hanchi, directeur de l’utilisation 
rationnelle de l’énergie à l’ANME et responsable du 
projet de la mobilité électrique.
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FETHI HANCHI, 
directeur de l’utilisation rationnelle de 
l’énergie à l’ANME (Agence nationale 

pour la maîtrise de l’énergie)

le bilan d’exploitation d’un véhicule 
électrique est largement excédentaire 

pour l’etat par rapport au véhicule 
thermique
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Interview

O
Où en est l’étude préliminaire de la 
promotion de la mobilité préparée 
par la task-force et présidée par 
l’ANME ?
Nous avons constitué une task-force 
regroupant toutes les parties concer-
nées par la mobilité électrique (minis-

tères des Finances, de l’Industrie, du 
Commerce, de l’Energie, la douane, 
l’Agence tunisienne des transports 
terrestres et l’ANME) qui s’est pen-
chée sur la documentation et l’analyse 
de toutes les données disponibles sur 
le marché des véhicules électriques, 
l’identification des contraintes et des 
barrières face au projet, ainsi que 
les mesures à déployer pour retirer 
ces obstacles et aller vers la promo-
tion de la mobilité électrique. Notre 
étude a encore touché l’industrie de 
la mobilité électrique. Le but est de 
nous décider sur le positionnement du 
pays par rapport à ce marché. Allons-
nous nous contenter d’être de simples 
consommateurs ou nous choisirons 
d’aller vers l’industrialisation de ces 
technologies, profitant de tout un 
tissu d’entreprises spécialisées dans 
les composants automobiles dont 

nous disposons déjà ? Ces entreprises 
développent des applications pour de 
grandes marques internationales et 
sous-traitent de l’informatique em-
barquée en Tunisie. 
Outre ces aspects, la task-force a 
consacré une partie de son travail 
pour l’activité des taxis qui jouit d’un 
poids socio-économique important 
puisque la Tunisie compte plus de 
45.000 taxis, qui font vivre 90.000 
familles. De ce point de vue, chaque 
dinar d’économie pour les taxistes va 
être dépensé ailleurs en contribuant à 
dynamiser d’autres secteurs et créer 
de la valeur ajoutée. A vrai dire, il y a 
du pain sur la planche pour pouvoir 
changer les mentalités. Toutefois, si 
nous proposons aux taxistes un véhi-
cule qui consomme beaucoup moins 
que le thermique avec un coût d’entre-
tien moins élevé, ils basculeront sans 

Le prix d’un kW stocké 
était à 900 dollars en 2009. 

Aujourd’hui, il est à 250 
dollars. Selon les estimations, 
il va continuer de descendre 

pour atteindre 70 dollars 
à l’horizon 2025. Pour 

cette raison, les véhicules 
électriques continueront à 
baisser pour qu’ ils soient 

au même niveau de prix des 
véhicules thermiques dans 7 

ans.  



41Sayarti N°35 - www.sayarti.tn

aucun doute vers l’électrique.    
Malheureusement, il y a un manque 
de capacité d’analyse en termes de 
coûts pour ce métier. Pour cette raison 
d’ailleurs, à un certain moment, nous 
avons demandé de conditionner l’auto-
risation d’exercer cette activité par des 
formations effectuées sur la gestion 
d’entreprises. J’ajoute que la grande 
majorité des taxistes ignore que 50% 
de leur coût de revient va à l’amortis-
sement. 

Comment justifiez-vous l’absence 
d’un représentant des concession-
naires dans le travail de la task-force ?
Nous les avions invités pour consul-
tation et avoir une idée sur leur vision 
par rapport à l’électrique, mais mal-
heureusement ils n’ont pas répondu 
à notre demande. La Chambre des 
concessionnaires avait d’ailleurs nié 
l’existence d’un code NGP au niveau de 
la Douane, chose qui n’est pas vraie. Si 
elle avait participé aux réunions de la 
task-force, elle aurait pu avoir l’infor-
mation actualisée. En fait, il y a un code 
NGP pour l’importation des véhicules 
électriques à savoir, 870380, selon le-
quel la voiture électrique ne paie que 
30% de droits de douane.

Quels résultats avez-vous obtenus ? 
Je rappelle tout d’abord que l’étude 
portait sur la technologie de la mobi-
lité, l’évolution du marché mondial de 
la mobilité électrique, la situation du 
parc automobile en Tunisie et l’ana-
lyse coûts-bénéfices de l’introduction 
de la voiture électrique.    
Le travail préliminaire validé par la 
task-force englobe en fait une analyse 
à deux niveaux, Etat et consommateur. 
Le plan proposé ? Nous avons choisi 
70.000 véhicules qui représentent 
10% des nouvelles immatriculations. 
Les véhicules choisis sont à usage 
administratif, particulier ou des taxis. 
Nous avons proposé un échantillon 
de 50.000 électriques 100% et 20.000 
hybrides rechargeables. Les résultats 
obtenus soulignent qu’en gardant la 
même taxation actuelle, l’Etat pourra 
gagner jusqu’à 400 millions de dinars 
en termes de subvention durant la pé-
riode du projet qui durera jusqu’à 2025. 
Si nous réalisons une extrapolation 
sur tout le parc, il gagnera beaucoup 
plus. Plus précisément, l’Etat va éco-
nomiser jusqu’à 52% de la subvention 
réservée aux hydrocarbures consom-
més par le parc automobile. De plus, 

L’etat va économiser 
jusqu’à 52% de la 

subvention réservée 
aux hydrocarbures 
consommés par le 

parc automobile. de 
plus, il réduira de 

34% la consommation 
d’énergie et de 59% la 
facture énergétique.

source anme
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il réduira de 34% la consommation 
d’énergie et de 59% la facture éner-
gétique. Donc, le bilan d’exploitation 
d’un véhicule électrique est largement 
excédentaire pour l’Etat par rapport 
au véhicule thermique. Par contre, ce 
bilan sera négatif pour le consomma-
teur à cause de l’obstacle majeur du 
prix à l’achat du véhicule électrique 
malgré les économies importantes 
qui seront réalisées au niveau de la 
consommation et des coûts de l’entre-
tien. Le prix demeure en effet le grand 
fardeau devant l’acquisition d’un véhi-
cule électrique. 

Quels sont les types de véhicules 
électriques concernés par l’étude ? 
Il y a trois types de véhicules élec-
triques. Il s’agit primo des véhicules 
équipés d’une batterie et d’un moteur 
électriques uniquement. Le deuxième 
type est le véhicule électrique à auto-
nomie prolongée qui est équipé, outre 
le moteur électrique, d’un petit mo-
teur thermique qui vient en aide quand 
la batterie est à plat. Il permet en effet 
d’assurer la régénération de quelques 
kW pour que l’automobiliste puisse 
atteindre le point de recharge le plus 
proche. Le troisième type est l’hybride 

rechargeable qui est à la fois équipé 
d’un moteur thermique et d’un moteur 
électrique. Les deux interviennent au 
niveau de la propulsion du véhicule. 
Néanmoins, le recours à celui élec-
trique est beaucoup plus important 
par rapport au thermique. 
Outre ces trois premiers types de vé-
hicules électriques, il y en a un autre 
mais qui n’est pas considéré comme 
tel car il n’a pas de connexion avec 
l’extérieur (n’est pas rechargeable, 
Ndlr) ainsi que la partie électrique qui 
est utilisée souvent dans les zones 
urbaines ayant pour but de réduire la 
pollution. Donc, ce type de véhicules 
n’est pas pris en considération.  
 
Les bornes de recharge posent-elles 
problème devant la promotion de la 
mobilité électrique ?
Les progrès technologiques per-
mettent aujourd’hui de recharger 
une batterie électrique en moins de 
5 minutes. Ce qui fait que la question 
de la recharge n’est plus un problème 
dorénavant. La puissance du chargeur 
et la capacité de la batterie à suppor-
ter une forte intensité électrique sont 
les seuls facteurs définissant la durée 
de recharge. De ce point de vue, le 

il existe un 
code nGp pour 
l’ importation 
des véhicules 

électriques à savoir, 
870380, selon lequel 
la voiture électrique 
ne paie que 30% de 
droits de douane.

source anme
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Quelles sont vos recommandations 
au gouvernement pour promouvoir la 
mobilité ?
Les études effectuées au niveau mon-
dial démontrent que le prix d’un véhi-
cule électrique sera au niveau d’un 
véhicule thermique à partir de l’an-
née 2025. En se basant sur ces don-
nées, nous avons demandé un appui 
exceptionnel couvrant uniquement 
cette période. Au-delà de cette date, 
le consommateur n’aura plus besoin 
d’appui de l’Etat. En fait, nous avons 
proposé trois axes de travail. D’abord, 
ramener le prix du véhicule électrique 
au même niveau que le thermique, soit 
en supprimant les droits et les taxes ou 
bien en couvrant le surcoût à travers 
un crédit à taux bonifiés pour que le 
consommateur puisse rembourser son 
crédit grâce aux économies réalisées. 
Le deuxième axe consiste à faciliter 
l’investissement du secteur privé dans 
le réseau des bornes de recharge ra-
pides et semi-rapides à travers notam-
ment le Fonds de transition énergé-
tique et créer un mécanisme de PPP 
entre le secteur privé et les collectivi-
tés locales. 

2019 sera une 
année de travail 
pour que nous 

puissions aller vers 
les décideurs avec 

un dossier bien 
préparé et complet 

y compris toutes 
nos revendications 
en tant qu’agent 

technique.

problème n’est plus lié aux bornes de 
recharge, mais plutôt à la disponibilité 
de l’infrastructure. 
J’ajoute que les grands pays ont déjà 
pris la décision d’aller vers l’élec-
trique. Nous sommes en effet appe-
lés à nous positionner par rapport à 
cette tendance mondiale. Parmi les 
mesures prises dans le monde pour 
promouvoir l’électrique, nous citons 
celles réglementaires ou incitatives. 
D’autres ont préféré inclure les me-
sures incitatives dans le code de la 
construction. Ce sont de très belles 
initiatives à même de nous inspirer 
pour nos propres incitations. Nous 
pourrons par exemple travailler sur 
les parkings des hôtels, des grands 
espaces et ceux gardés afin de mettre 
en place les bornes de recharge. Dans 
cette optique, nous avons demandé 
d’engager un partenariat PPP (par-
tenariat public-privé) avec les jeunes 
diplômés. Un partenariat qui permet-
tra aux collectivités locales de don-
ner en concession certains parkings 
aux jeunes diplômés pour y réaliser 
des investissements et y installer des 
bornes de recharge électrique.

source anme
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Le troisième axe porte sur la promo-
tion du tissu industriel et des services 
rattachés à la mobilité électrique. Le 
but est de devenir un pays fabricant 
de véhicules électriques. Il s’agit par 
exemple de soutenir des start-up. 
L’Etat pourra également fournir tous 
les moyens nécessaires au construc-
teur tunisien Wallyscar pour produire 
un véhicule d’attraction électrique. Je 
précise là que notre rôle porte parti-
culièrement sur le développement de 
la filière de la mobilité électrique en 
Tunisie.   

Quelles sont les dates butoirs pour le 
gouvernement ?
Pour ne rien vous cacher, ce que nous 
avons convenu avec notre ministère de 
tutelle et nos partenaires ministériels, 
c’est de commencer par un projet 
pilote pour tester certains véhicules 
électriques sur le marché. Une fois 
des données concrètes disponibles, 
nous demanderons des mesures fis-
cales incitatives à adopter. Ce sera dif-

J’ajoute qu’il y a deux ministres, ceux 
chargés de l’Energie et de l’Environ-
nement, qui ont envoyé une demande 
officielle au ministre des Finances 
pour réduire la fiscalité des voitures 
électriques. 

Quelles synergies prévoyez-vous 
avec les concessionnaires et les pé-
troliers ?
Nous ne pourrons pas travailler sans 
les professionnels. Nous essaierons 
d’entrer en contact avec la Chambre 
des concessionnaires pour la consul-
ter et demander comment voit-elle 
notre collaboration sur ce dossier. De 
même pour les pétroliers. Nous comp-
tons les consulter et voir ensemble 
comment développer une éventuelle 
collaboration. Nous sommes ouverts à 
toutes les propositions et notre objec-
tif est de réunir tous nos partenaires et 
les moyens pour réussir la promotion 
de la mobilité électrique.

ficile pour l’année 2019 vu qu’il s’agit 
de l’année des élections législatives et 
présidentielles, de même que le gou-
vernement n’a pas les moyens pour le 
faire. De ce point de vue, nous avons 
décidé de ne pas encore faire pres-
sion sur le gouvernement. Nous nous 
contenterons de tester les véhicules 
importés par groupe Al-Badr dans le 
cadre du projet pilote. Ensuite, nous 
comptons voir avec les carrossiers tu-
nisiens la possibilité de fabriquer des 
carrosseries pour des véhicules élec-
triques en déterminant les coûts par 
rapport aux véhicules diesel. Dans une 
étape ultérieure, nous préparerons 
le dossier avec toutes les données et 
les arguments ainsi que les mesures 
incitatives nécessaires pour promou-
voir la mobilité électrique. Ceci pourra 
durer 6 mois. En effet, 2019 sera une 
année de travail pour que nous puis-
sions aller vers les décideurs avec 
un dossier bien préparé et complet y 
compris toutes nos revendications en 
tant qu’agent technique.

inTerView
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Entreprises

Mehdi Mahjoub, nouveau directeur gé-
néral d’Alpha Hyundai Motor, conces-
sionnaire des véhicules particuliers de 
la marque sud-coréenne après avoir 
dirigé City Cars ces dernières années.

Sadri Aiech directeur général de JMC, conces-
sionnaire Honda Tunisie (en remplacement de 
Samir Landolsi appelé à diriger une autre filiale du 
groupe). S. Aiech occupait jusqu’à présent le poste 
de directeur commercial de City Cars (concession-
naire KIA).

Hazem Yahiaoui à la tête de la direction générale 
des hydrocarbures relevant désormais du minis-
tère de l’Industrie. Parmi les grands dossiers qui 
l’attendent, la révision du code des hydrocarbures 
actuel pour dépasser ses défaillances et ses am-
bigüités.

Monbat ne veut plus d’Assad
Le fabricant bulgare de batteries 
Monbat a renoncé à l’acquisition 
de la société tunisienne Assad 
(spécialisée notamment dans la 
production de batteries) en raison, 
selon ses justifications, de certains 
problèmes juridiques et environne-
mentaux. Monbat, qui avait engagé 
des négociations avec Assad au dé-
but de cette année pour le racheter, 
a justifié sa décision de renoncer 
à son acquisition par l’affaire judi-
ciaire en cours relative au terrain 
sur lequel l’usine de production 
d’Assad est construite. La deu-

xième raison tiendrait à l’incapacité 
du nouveau propriétaire à conserver 
le contrôle de la filiale d’Assad en 
Algérie du fait d’une procédure d’exé-
cution visant une partie des actions 
de cette société. Monbat avance, par 
ailleurs, que l’acquisition représente 
également un risque environnemen-
tal non justifié qui ne pouvait être 
prévu ni géré de manière fiable. Un 
ensemble de prétextes que la société 
tunisienne a formellement réfuté en 
apportant des preuves démentant 
l’entreprise bulgare sur chaque point 
évoqué.

A compter du 1er janvier 2019, 
Mohamed Bougriba prendra les 
rennes de Vivo Energy Tunisie en 
qualité de président-directeur gé-
néral de la société qui commercia-
lise la marque Shell sur le marché 
tunisien. Il remplace à ce poste 
Mohamed Chaabouni nommé aux 
mêmes fonctions en Côte d’Ivoire.
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Faisant suite à la décision adoptée 
par l’ARP de faire passer le taux de 
l’IS (impôt sur les sociétés) de 25 à 
35% pour les concessionnaires auto-
mobiles à partir de 2019, la Chambre 
syndicale des concessionnaires et 
constructeurs automobiles a tenu, 
dans un communiqué, à « s’excuser 
auprès des consommateurs ». 
La dernière décision d’augmenter 
l’IS de 10 % intervient une année 
après l’augmentation des droits de 
consommation de 25% qui se sont 
répercutés directement sur les prix 
des voitures dont le volume d’impor-
tation a été de surcroit diminué de 

20%. La Chambre syndicale estime 
en conséquence « n’avoir pas pu pro-
téger le pouvoir d’achat des consom-
mateurs contre ces mesures fiscales, 
dénonçant « les enjeux politiques (…) 
entravant l’accès à la mobilité aux 
citoyens tunisiens ».
Les représentants du secteur auto-
mobile ne semblent toutefois pas 
s’être résignés à ces décisions étant 
donné qu’ils annoncent que « tout 
étant consciente de ses devoirs, la 
Chambre syndicale est également 
consciente de ses droits et à les 
défendre (…) devant les instances 
appropriées ». Affaire à suivre donc.

Cérémonie de passage de témoin de la 
représentation de Hyundai en Tunisie 
en présence des directeurs généraux 
de la BIAT, Mohamed Agrebi, de la 
BH, Ahmed Rjiba et de BNA Capitaux, 
Kamel Guesmi. 

La cession de 99,99% du capital de la société Alpha Hyundai Motor est dé-
sormais définitive.Elle a été conclue au profit du consortium composé des 
sociétés « TTS Financière, OneTech Holding, Stecom et Mohamed Sadok 
Driss » pour un prix global de cent six millions (106.000.000) de dinars. 
L’opération a été menée par toute l’équipe d’Al Karama Holding appuyée 
par le cabinet conseil Attijari Finances Tunisie – Attijari Finances Corp.
La société Alpha Hyundai Motor a été créée en 2010 avec pour objet la 
vente de véhicules particuliers neufs et de pièces de rechange de la 
marque Hyundai ainsi que le service après-vente des véhicules Hyundai. 

Hyundai officiellement aux mains 
de ses nouveaux propriétaires

Pourquoi les concessionnaires autos 
se sont-ils excusés ?

Présence des représentants coréens 
du constructeur Hyundai Motor 
Company : Minkyu (Mike) Song et 
Jaephil (Roy) Lee.

Mohamed Adel Grar (DG d’Al Karama Holding) avec les 
représentants du consortium acquéreur : Karim Milad, Mohamed 
Sadok Driss et Slim Sellami outre le directeur général sortant 
d’Alpha Hyundai Motor, Moncef Klibi et Soukeina Asma Touil.
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Une réuion s’est tenue le 13 no-
vembre dernier au siège de la Fédé-
ration tunisienne des agences de 
voyages (FTAV) avec une délégation 
de la Chambre des concession-
naires automobiles conduite par 
son président Ibrahim Debache. A 

une Version tunisienne D’equip auto

Khalil Laabidi, directeur général de 
l’Agence de promotion de l’inves-
tissement extérieur (FIPA), Nabhan 
Bouchaala, président de la Tunisian 
Automotive Association (TAA), Néjib 
Ben Miled, directeur général de la 
Société des foires internationales de 
Tunis et Jacques Mauge, président 
de la FIEV (Fédération des Industries 
des Equipements pour Véhicules) ont 
signé un accord de coopération dans 

le domaine des composants automo-
biles, de la formation et de l’organi-
sation de salons. A la faveur de cette 
convention, une déclinaison d’Equip 
Auto Paris sera organisée en Tunisie.  
Selon les signataires de la conven-
tion, la version tunisienne sera très 
proche de celles d’Equip Auto Paris et 
Alger. Néanmoins, la date de la ma-
nifestation n’a  pas encore été fixée. 

rencontre aGences De VoyaGes-concessionnaires

l’ordre du jour, les problématiques 
des agences de voyages concer-
nant la disponibilité et les délais de 
livraison de véhicules, la qualité du 
matériel roulant acheté auprès des 
concessionnaires et constructeurs 
automobiles, les prix et le service 

après vente. Une commission tech-
nique conjointe a été créée afin de 
discuter des problématiques et met-
tra en place la planification relative à 
la préparation des besoins en maté-
riel roulant des agences de voyages 
pour la saison 2019.

enTreprises 
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On les voit de plus en plus nom-
breux circulant sur nos routes. Les 
camionnettes et les camions DFSK 
et Dongfeng, bien que commer-
cialisés sur le marché local depuis 
à peine trois ans, commencent à 
cartonner en Tunisie.

Dongfeng  et DFSK , 
ces deux marques qui cartonnent

nible et rapide et de belles économies 
réalisées sur le coût d’entretien et 
d’exploitation ; ce sont les trois clés 
de réussite du concessionnaire », se 
félicite-t-elle. 

DFSK, un utilitaire à prix compétitif 
L’idée de commercialiser la camion-
nette DFSK  (acronyme de Dongfeng 
Sokon, filiale du constructeur 
Dongfeng  Motor Corporation) en Tu-
nisie est née il y a quelques années 
quand les frères Driss, propriétaires 
du groupe COMET, ont pensé à im-
porter un véhicule utilitaire avec un 
prix très compétitif afin d’encourager 
les petits entrepreneurs et les petits 
agriculteurs et tous les profession-
nels dont le budget ne permet pas 
d’accéder aux pick-up. « Le matériel 
roulant, indispensable pour le tra-
vail d’une entreprise, représente une 
part importante de l’investissement. 
Avec la chute du dinar, les petits 
entrepreneurs, les commerçants et 

Entreprises 

S
elon les statistiques de 
l’ATTT (Agence technique 
des transports terrestres), 
les ventes du concession-
naire NIMR (filiale du 

groupe COMET) qui commercialise 
les marques du constructeur chinois 
Dongfeng en Tunisie, ont augmenté 
de plus de 140% au cours des 10 
premiers mois de l’année. Il s’agit 
d’une performance remarquable qui 
plus est dans une conjoncture où la 
plupart du marché subit une chute 
notable au niveau de ses ventes. Le 
concessionnaire gagne du terrain en 
avançant rapidement dans la course 
vers le podium, en occupant désor-
mais la troisième place pour DFSK 
et la quatrième pour la marque 
Dongfeng. Pour cette dernière, il 
vise à partir de l’année prochaine le 
Top 3, selon sa directrice marketing, 
Salame Grayaa.      
« Des prix alléchants et très compé-
titifs, un service après-vente dispo-

Salame Grayaa, directrice marketing.
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les agriculteurs ont de plus en plus 
du mal à y accéder », ajoute Salame 
Grayaa. 
La camionnette DFSK est un véhi-
cule qui se situe entre la fourgon-
nette et le pick-up. En termes de 
charge utile, elle porte plus que la 
première et moins que le deuxième 
(-20 kg). Cependant, sa plateforme 
est plus longue (2500 mm). Si elle 
est néanmoins moins large, elle per-
met d’accéder facilement dans les 
quartiers et les petites ruelles.  

Disponibilité des pièces de 
rechange 
« Les acheteurs de la camionnette 
DFSK gagneront sur deux niveaux. 
D’abord, le prix est très compétitif 
et abordable. Ensuite, ils vont réa-
liser des économies importantes 
au niveau du cycle d’entretien et 
d’exploitation », ajoute la respon-
sable. Et d’enchaîner : « les prix des 
pièces de rechange sont 80% moins 
chers par rapport aux concurrents. 
De plus, 95% des pièces sont dis-
ponibles. Au total, il y a à peu près 
4500 références en stock entre 
DFSK et Dongfeng ».  

Camionnettes DfSK

 Motorisation 1.1l essence de technologie suzuki
 Trois modèles : K01, K01H, K02
 cabines : simple, cabine et demie et double 
 consommation mixte : 6l/100km 
 Fourchette de prix : de 24.900  à 33.900 dt 
 options : abs, climatisation, double airbag
 coloris : blanc, gris, silver
 garantie : 2 ans ou 80.000 km

Le concessionnaire dispose d’un 
réseau de SAV dans les régions de 
M’ghira, Sousse, Sfax, Médenine 
et récemment à Medjez el-Bab. En 
perspective, il ajoutera un autre 
centre à Gafsa. Le concessionnaire 
fournit également un atelier mobile 
pour toute intervention urgente. 

Montage local
Le montage se fait en Tunisie à 
l’usine COMET. Le taux d’intégra-
tion actuel est de l’ordre de 25%. 
Le prochain objectif est d’atteindre 
40%. En effet, le concessionnaire 
contribue à la création de l’emploi 
et à dynamiser le marché industriel. 
D’ailleurs, toutes les bennes sont 
fabriquées localement. Il convient 
de noter dans ce registre que la 
camionnette permet d’être équi-
pée de différentes bennes selon les 
besoins, comme celles en nacelle, à 
ordure, à arceaux pour transporter 
les animaux, avec une cage, bascu-
lante ou transformée en restaurant 
mobile... Elle est utile pour le travail 
des municipalités, des agriculteurs, 
des commerçants et de tous les pe-
tits entrepreneurs.  

nimr a choisi un 
positionnement 

moyenne gamme 
afin de répondre 
aux besoins d’un 

marché particulier 
de professionnels.
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En 2019, NIMR compte importer la 
nouvelle version de la camionnette qui 
a subi un face-lift. Des modifications 
importantes sont en effet introduites 
côté design avec des améliorations au 
niveau du tableau de bord.

Les camions légers 
et de moyen-tonnage  
Outre les camionnettes DFSK, NIMR 
commercialise des camions à partir 3,5 
T, jusqu’à 10 T de la marque Dongfeng. 
La commercialisation a débuté en 2016 
avec trois modèles à savoir ; le 3,5 T, 
le 7,2 T et le 8,2 T en châssis long uni-
quement. Après une première année 
réussie, le concessionnaire a doublé 
ses ventes en 2017. A partir de 2018, il 
a diversifié son offre de camions avec 
différents châssis en introduisant par-
ticulièrement le châssis court permet-
tant une multitude d’aménagement et 
l’installation de différentes bennes. 

SAV 
Le showroom principal de la marque 
est à la Charguia 2 à Tunis. Un deu-
xième s’installe à Ben Arous. Il y a 

Prix bien étudiés 
NIMR a choisi un positionnement 
moyenne gamme afin de répondre 
aux besoins d’un marché particu-
lier de professionnels. En effet, les 
augmentations des prix prennent 
toujours en considération le pou-
voir d’achat de ce marché, malgré 
la conjoncture difficile et la chute du 
dinar. De plus, il travaille avec toutes 
les sociétés de leasing, les banques 
et les fonds de financement dans le 
but de permettre à une large frange 
de clients d’accéder à ses véhicules. 
Parmi les projets de l’année pro-
chaine, le concessionnaire prépare 
le lancement des véhicules lourds, 
des bus et minibus ainsi que des 
véhicules particuliers du construc-
teur Dongfeng.  « Nous attendons 
l’agrément pour commencer le 
montage des VP de la marque DFM. 
Nous comptons monter localement 
tous les modèles de la marque et 
les commercialiser sur le marché 
tunisien, puis aller progressivement 
vers l’Afrique ».

 Camions Dongfeng 

 Motorisation : diesel 
 Injection mécanique sans composants électroniques
 Options : cabines climatisées, caméra et radar de recul
 Pour le camion 3,5 T, l’économie de carburant s’élève à 10.000 dinars

aussi des showrooms à Sousse, à 
Manchia, à Sfax et à Médenine, avec 
deux sous-concessionnaires à Med-
jez el-Bab et à Kairouan. A vrai dire, 
DFSK et Dongfeng partagent les 
mêmes showrooms et les mêmes 
centres SAV. Salame Grayaa indique 
dans ce sens que les deux marques 
sont équipées de motorisations à 
injection mécanique. Ce qui facilite 
la tâche d’entretien et de réparation.  

Diversification de la gamme 
En 2019, la gamme de camions 
Dongfeng sera élargie, passant de 
quatre modèles actuellement (le E21 
avec châssis long, le C62, le C93 et 
le C24) à six. La responsable mar-
keting précise que le Realling E21 
est de technologie Isuzu. Les autres 
camions de tonnage plus important 
sont équipés de moteurs de techno-
logie Cummins (technologie améri-
caine). « Récemment, nous avons lan-
cé le Captain C24 de 10 T et de cabine 
et demie avec une couchette pour que 
le chauffeur puisse se reposer après 
une longue distance ».

Entreprises 
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Parmi ses références : Ford, Range Rover, Hyundai et la société 
SAM (qui distribue, entre autres, la marque nippone, Mitsubishi). 
A cela s’ajoutent certaines centrales de pièces de rechange 
ainsi que des quincailleries. La société Laser Informatique se 
forge une solide réputation dans le développement des logiciels 
de gestion automobile en Tunisie grâce à des produits jugés 
compétitifs, fiables et performants. 

F
ondée il y a à peu 
près 28 ans par Mo-
hamed Najah, Laser 
Informatique était au 
début associée d’une 
autre société portant 
le nom de Laser Soft. 

À l’époque, avec son partenaire, elles 
proposaient deux logiciels, Proges dé-
dié aux concessionnaires et Prolease 
au secteur du leasing. Ultérieure-
ment, une scission s’est faite. En effet, 
Laser Informatique a poursuivi sur 
son propre chemin avec son logiciel 
Proges en le développant et l’amé-
liorant. Ensuite, elle a consolidé son 
activité avec le lancement d’un nou-
veau produit destiné aux répartiteurs 
de médicaments. 

Proges , une solution 
de gestion automobile 
qui promet 

Proges, un produit purement tunisien 
Proges est un logiciel de gestion qui 
assure l’intégration complète des 
fonctions de base. Il assure l’asso-
ciation entre les fonctions achat, ges-
tion de stock (multi-magasins), vente 
et suivi. Pour la gestion d’achat, ce 
produit, conçu et développé par des 
ingénieurs tunisiens, tient compte des 
données fondamentales d’un réap-
provisionnement rationnel qui est à la 
base d’une gestion de stock correcte. 
Les fonctions de gestion des ventes 
de Proges dédiées au concession-
naire consistent, par exemple, à édi-
ter et suivre des devis et des factures, 
la gestion des commandes clients, la 
génération d´un bon de préparation 
de la commande-client, la gestion des 

Entreprises 



55Sayarti N°35 - www.sayarti.tn

remises clients par marque ou par na-
ture du produit, la gestion des comptes 
clients non solvables, etc.
Quant à la gestion des véhicules neufs, 
le logiciel permet de gérer plusieurs 
parcs automobiles, d’élaborer et de 
suivre des entrées par parc et par 

effet, Proges détermine minutieu-
sement chaque tâche et informe le 
client de l’avancement de l’entretien 
et le temps restant pour récupérer 
sa voiture. Et cela n’est pas tout car il 
permet aussi d’intégrer automatique-
ment les différentes opérations dans 
la comptabilité de la société.  
« Par ailleurs, nous avons introduit les 
tablettes dans le cycle de travail du 
concessionnaire afin de sauvegarder 
toutes les informations relatives au 
véhicule. De ce fait, il suffit de prendre 
une photo et l’enregistrer sur la ta-
blette pour que nous puissions avoir 
un historique du véhicule. Notre pro-
duit est en train de suivre l’évolution. 
Parfois, il est bien plus performant et 
plus à jour par rapport aux logiciels 
étrangers », se félicite le directeur 
commercial. A cela s’ajoute que Pro-
ges est beaucoup moins cher. Il ne re-
présente que 10% du prix d’un logiciel 
importé.   
  
Une assistance 24h/24
Après l’acquisition, les techniciens et 
les ingénieurs de Laser Informatique 
assurent la formation et l’assistance 
des employés du concessionnaire 
pendant trois mois. Une fois les dif-
férentes tâches maîtrisées, la société 
est disposée à intervenir 24h/24 pour 
la maintenance en cas de panne ou 
d’une quelconque défaillance. De plus, 
elle répond aux besoins et aux attentes 
de ses clients en veillant au dévelop-
pement de leurs systèmes ainsi qu’à la 
fourniture de statistiques de suivi.

Projets en perspective
Le chantier sur lequel travaillent ac-
tuellement les dirigeants de Laser 
Informatique est la digitalisation de 
toutes les agences agréées de ses 
concessionnaires partenaires. L’autre 
chantier, c’est le web. « Nous sommes 
sur le point de préparer toute une so-
lution web destinée aux concession-
naires. L’idée est de lancer un site web 
de prise de rendez-vous interfacé avec 
le produit. Le client pourra en effet via 
son mobile ou son PC prendre rendez-
vous pour l’entretien de sa voiture. Il 
pourra également accéder au site pour 
consulter l’historique de son véhicule 
ou avoir une idée sur les forfaits de 
services proposés par les concession-
naires ou l’agence », explique-t-il. Et 
d’ajouter : « Grâce à cette solution, le 
client pourra savoir quels sont les en-
tretiens nécessaires pour son véhicule 
selon le kilométrage parcouru. Cette 
solution est maintenant en phase d’ex-
périmentation. Le lancement est prévu 
pour le début de l’année 2019 ». 
Outre ces deux projets, la société 
œuvre pour s’introduire sur le marché 
algérien. Des négociations avec un Tu-
nisien qui vit en Algérie sont en cours. 
En parallèle, un autre concessionnaire 
important va enrichir très bientôt le 
portefeuille de Laser Informatique. Un 
bon signe pour la société qui veut se 
consolider sur le marché local, mais 
aussi un signal envoyé aux autres opé-
rateurs disant que le futur de la gestion 
automobile en Tunisie serait entre les 
mains de Proges.   

Fethi Dridi, directeur commercial de Laser Informatique

Intervenir 24h/24 
pour la maintenance 

en cas de panne

numéro de châssis, la gestion des ré-
clamations aux fournisseurs, le suivi 
des garanties selon plusieurs critères 
(nombre de mois, kilométrage...). Au 
niveau de la gestion commerciale, 
Proges offre la possibilité de suivre des 
dossiers prospects, l’agenda d´actions 
des agents commerciaux, l’état des 
actions par agent, fournir des statis-
tiques sur la rentabilité par secteur et 
par type d´équipement, etc.

Une information immédiate 
Pour Fethi Dridi, directeur commer-
cial de Laser Informatique, le logiciel 
Proges revêt une importance cruciale 
grâce particulièrement à la disponibili-
té de l’information à l’instant T. L’agent 
technique ou commercial n’a plus be-
soin de laisser le client attendre pour 
aller chercher l’information. « Il peut la 
lui fournir immédiatement puisqu’elle 
est affichée sur des écrans. Le direc-
teur technique pourra, de son côté, 
voir tout affiché sur un seul écran, 
One Screen, installé dans son bureau 
(le numéro d’ordre, le technicien en 
charge, l’immatriculation du véhicule, 
le début de l’opération, le temps res-
tant et le montant de la facture ». En 
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Vivo Energy  
dévoile son approche qualité 
de stockage et de distribution

Si la qualité des produits Shell, distribués en Tunisie par Vivo Energy, 
n’est pas à prouver, le processus de distribution et de contrôle qualité de 
la société demeurent mystérieux pour la plupart des clients. Le pétrolier, 
pour lever le voile sur son approche en la matière, a organisé une visite 
guidée pour son dépôt pétrolier de Radès suivie d’une visite à sa nouvelle 
station-service pilote dans le domaine de l’efficacité énergétique, sise à la 
Cité Ettayarane à Sedjoumi en banlieue de la capitale.

Entreprises 



57Sayarti N°35 - www.sayarti.tn

C
ouvrant une surface 
totale de 90.000 m², le 
dépôt de Vivo Energy, 
véritable plateforme 
de gestion, de stoc-
kage et de distribution 

des carburants, est conçu selon des 
normes internationales. Le traite-
ment, la manipulation et le contrôle 
s’y font selon des procédés rigou-
reux et avisés. 

Tout le process automatisé 
Un premier contrôle qualité se fait 
juste après la réception des carbu-
rants vérifiant leur conformité aux 
normes et aux spécifications tech-
niques requises. Le stockage des 
carburants et l’additivation se font 
selon des processus automatisés 
assurant une grande précision et 
une maîtrise totale de toutes les 
étapes. 
Les carburants sont donc additivés 
par un automate qui injecte les addi-
tifs appropriés sans aucune inter-
vention humaine et ce au moyen d’un 
poste de chargement ultramoderne, 
le premier du genre en Tunisie et 
en Afrique, doté d’une technologie 
très avancée. Le chargement des 
camions-citernes se fait après par le 
bas des camions, assurant ainsi plus 
d’efficacité et réduisant considéra-
blement les risques de sécurité pour 
les opérateurs sur place. 
« Le site est composé de 16 grands 
réservoirs de carburant répartis 
entre gasoil, gasoil sans soufre et le 
super sans plomb pour une capacité 
totale de 90.000 m3. La quantité to-
tale injectée annuellement s’élève à 
600 millions de litres », indique Mo-
hamed Chaabouni, directeur général 
de Vivo Energy Tunisie. Le site est 
également équipé de trois baies de 
remplissage et quatre bras par baie. 
« Le temps de chargement est esti-
mé à 20 mn par camion au lieu de 45 
mn auparavant. Avec le système de 
mesurage automatisé, nous pouvons 
mesurer minutieusement la quanti-
té remplie dans le camion, sachant 
qu’auparavant, la marge d’erreur 
était de 50 à 100 litres ». 

Normes de qualité rigoureuses 
Une fois mis sous scellé, le camion 
se dirige ensuite vers la station-ser-
vice. L’opération de livraison se fait 

dans un respect strict de la sécurité 
et des normes de qualité rigoureuses 
imposées à toute la gamme de car-
burants Shell, particulièrement les 
carburants de dernière génération 
Shell V-Power à base de la techno-
logie Dynaflex. Mohamed Bougriba, 
directeur réseau de Vivo Energy Tu-
nisie, indique de son côté que four-
nir et garantir la meilleure qualité 
des carburants aux clients demeure 
un leitmotiv majeur pour lequel 
la société  met en œuvre tous les 
moyens à travers ses structures et 
ses partenaires. Il explique encore 
que le planning des contrôles-qua-
lité comprend également des visites 
inopinées par le laboratoire mobile 
SGS (spécialiste de l’inspection, du 
contrôle, de l’analyse et de la cer-
tification). Ce planning s’étale sur 
toute l’année et sur l’ensemble des 
stations-service Shell.
L’approche qualité de Vivo Energy 
Tunisie se poursuit jusqu’à la pompe. 

En effet, à l’arrivée du camion à la 
station, l’opération de décharge-
ment est soumise à un contrôle qua-
lité drastique, aussi bien lors de la 
réception des produits par le gérant 
de la station-service accompagné de 
l’expert qualité présent sur place, 
mais également à travers un suivi 
périodique effectué par SGS.

Efficacité énergétique 
La station pilote Shell Ettayarane 
à Sedjoumi est dotée de nombreux 
espaces destinés à agrémenter 
l’escale de ses clients à savoir un 
Coffee Shop Cosmitto Express, 5è de 
son genre dans une station-service 
Shell, un espace entretien Citroën et 
un shop « Welcome ».
Vivo Energy Tunisie a fait de cette 
station un site pilote dans le do-
maine de l’efficacité énergétique et 
ce par le biais de l’installation de 
panneaux photovoltaïques couvrant 
en moyenne 30% de la consomma-
tion en électricité. L’éclairage est 
exclusivement en LED, les baies vi-
trées en double vitrage et un osmo-
seur mis en place pour purifier l’eau 
utilisée dans la station.
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La marque Agil poursuit 
sa cure de rajeunissement

L
a compagnie pé-
trolière publique 
peut s’enorgueil-
lir de son année 
2018. Avec une 
part de marché 
de 38%, Agil se 
présente comme 

leader. Nabil Smida, son président-
directeur général, n’est pas peu fier 
de ses résultats. Lors de son dernier 
exercice, la SNDP a réalisé 1605 MD 
de chiffre d’affaires pour un résul-
tat net de 60 MD. Autant donc dire 
que la société demeure dans la per-
formance. « Ce sont les chiffres qui 
l’annoncent. Nous sommes présents 
dans tous les segments du marché, y 
compris l’aviation, les ports de pêche 
et de plaisance, etc. ». Au niveau ré-
seau, ses 205 stations-services lui 
confèrent 25% de part de marché, en 
attendant l’inauguration de nouvelles 
stations en 2019 avec notamment une 
nouvelle génération en cours de déve-
loppement et que l’on peut déjà voir 
à Ben Arous (station-modèle). A ce 
propos et pour souligner l’importance 
accordée à la qualité, l’entreprise a 
mis à contribution des clients mys-
tères qui ont évalué les prestations 

qui sont offertes en stations. « Nous 
sommes conscients qu’il y a encore 
des critiques sur nos services mais 
nous sommes convaincus que l’on 
s’améliorera en vous écoutant, on y 
travaille ». Toujours est-il que selon 
une enquête réalisée par un cabinet 
mandaté, la gente féminine aurait une 
préférence pour l’enseigne Agil « car 
elle les rassure ». 
Au niveau lubrifiants, le PDG de la 
compagnie souligne combien ce seg-
ment est important pour la marque 
qui est associée à l’italien ENI. « Le 

lubrifiant, c’est un produit technolo-
gique car il permet d’étendre la durée 
de vie des automobiles. De plus et là 
où il y a des machines, il y a Agil ». 
Parmi les nouveautés engagées au 
cours de l’année 2018, le nouveau 
carburant AgilX « dont l’efficacité est 
prouvée en laboratoire » souligne 
encore le premier responsable de la 
société.

Vision d’avenir

En 2019, Agil voit encore plus grand 
avec la généralisation de sa carte pé-
trolière intelligente Agilis et notam-
ment auprès de sociétés publiques. Il 
s’agit donc clairement d’une rupture 
avec les fameux bons d’essence en 
circulation pendant tant d’années. En 
réalité, la rupture avec son image de 
« société de fonctionnaires », la SNDP 
l’a entamée depuis quelques années 
lorsqu’elle a décidé de communiquer 
autrement sur ses activités. « Au-
jourd’hui, nous sommes à la hauteur 
des plus grandes enseignes qui ont 
plus d’expérience et plus de budgets 
(en communication) que nous » a sou-
ligné N. Smida. 
Autre axe de développement, les 
jeunes et les sports mécaniques en 
tant que sponsor. « Nous voulons 
créer une équipe de sport automo-
bile 4X4 et de drift avec des cham-
pions dans le cadre d’une Agil Racing 
Team ». Mais il y a aussi l’internatio-
nal désormais dans le viseur. Nabil 
Smida regarde vers l’Afrique pour 
exporter le savoir-faire tunisien en 
la matière. En attendant, un grand 
projet est en cours d’achèvement à la 
Goulette avec l’extension de sa zone 
de stockage carburant et qui devrait 
donner au pétrolier les moyens de ses 
ambitions.

Entreprises 
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Prix du neuf constaté dans le réseau 
des concessionnaires automobiles 
officiels en Tunisie en décembre 
2018 sous réserve de disponibilité 
(liste non exhaustive). Ces prix sont 
donnés uniquement à titre indicatif 
et ne prennent pas toujours compte 
des options supplémentaires pro-
posées sur certains modèles ni des 
fluctuations dans le cours dinar/
devises à la livraison.Photos, couleur et finitions non contractuelles

LA BOURSE 
DU NEUF

CHERY New QQ 

CV Cylindrée (L) Energie Portes

5 1.0 Essence 5

A partir de  22 210 DT

TOYOTA Aygo

CV Cylindrée (L) Energie Portes

4 1.0 Essence 5

A partir de  31 900 DT

MITSUBISHI Mirage GLX BVM

CV Cylindrée (L) Energie Portes

4 1.2 Essence 5

A partir de  34 940 DT

MAHINDRA KUV 100 K6

CV Cylindrée (L) Energie Portes

5 1.2 Essence 5

A partir de  33 300 DT

MAHINDRA KUV 100 K8

CV Cylindrée (L) Energie Portes

5 1.2 Essence 5

A partir de  34 990 DT

NISSAN Micra Acenta BVM

CV Cylindrée (L) Energie Portes

5 1.2 Essence 5

A partir de  37 850 DT

WALLYS Iris

CV Cylindrée (L) Energie Portes

4 1.2 Essence 3

A partir de  37 390 DT

FIAT Panda Pop

CV Cylindrée (L) Energie Portes

4 1.2 Essence 5

A partir de  36 300 DT

VOLKSWAGEN Move Up

CV Cylindrée (L) Energie Portes

4 1.0 Essence 5

A partir de  39 980 DT

RENAULT Symbol Confort PH2

CV Cylindrée (L) Energie Portes

5 1.2 Essence 4

A partir de  40 450 DT

HYUNDAI Grand i10 GLS

CV Cylindrée (L) Energie Portes

5 1.2 Essence 5

A partir de  40 950 DT

HONDA Brio Amaze

CV Cylindrée (L) Energie Portes

5 1.2 Essence 4

A partir de  41 700  DT
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CHEVROLET Sonic

CV Cylindrée (L) Energie Portes

5 1.2 Essence 4

A partir de  45 014 DT

HYUNDAI Grand i10 GLS HG

CV Cylindrée (L) Energie Portes

5 1.2 Essence 5

A partir de  42 950 DT

SKODA Fabia Active BVM

CV Cylindrée (L) Energie Portes

4 1.0 essence 5

A partir de  42 980 DT

TOYOTA Yaris LS

CV Cylindrée (L) Energie Portes

4 1.0 Essence 5

A partir de  42 800 DT

HYUNDAI Grand i10 Sedan

CV Cylindrée (L) Energie Portes

5 1.2 Essence 4

A partir de  41 950 DT

CV Cylindrée (L) Energie Portes

5 1.2 Essence 4

A partir de  42 500 DT

SUZUKI Dzire GLX

FIAT Punto Easy

CV Cylindrée (L) Energie Portes

4 1.2 Essence 5

A partir de  41 980 DT

TOYOTA Yaris HS

CV Cylindrée (L) Energie Portes

4 1.0 Essence 5

A partir de  44 900 DT

PEUGEOT 301 Access

CV Cylindrée (L) Energie Portes

5 1.2 Essence 4

A partir de  44 900 DT

MORRIS GARAGES MG3 Confort+

CV Cylindrée (L) Energie Portes

5 1.5 essence 5

A partir de  44 900 DT

RENAULT Clio 4 Life Plus

CV Cylindrée (L) Energie Portes

5 1.2 Essence 5

A partir de 43 500  DT

CHERY ARRIZO 3

CV Cylindrée (L) Energie Portes

6 1.5 Essence 4

A partir de 43 500  DT

HYUNDAI GLS HG BVA

CV Cylindrée (L) Energie Portes

5 1.2 Essence 5

A partir de 44 950 DT

CITROEN C Elysée Live

CV Cylindrée (L) Energie Portes

5 1.2 Essence 4

A partir de  44 950 DT

KIA New Picanto BVA

CV Cylindrée (L) Energie Portes

4 1.25 essence 5

A partir de  44 980 DT

DACIA Logan MCV

CV Cylindrée (L) Energie Portes

5 1.2 Essence 5

A partir de  43 950 DT

Promo déc.
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CITROEN C3 Live

CV Cylindrée (L) Energie Portes

5 1.2 Essence 5

A partir de  47 700  DT

CHEVROLET Sonic

CV Cylindrée (L) Energie Portes

5 1.2 Essence 5

A partir de  47 538  DT

RENAULT Clio 4

CV Cylindrée (L) Energie Portes

5 1.2 Essence 5

A partir de  48 500  DT

SKODA FABIA AMBITION

CV Cylindrée (L) Energie Portes

4 1.0 Essence 5

A partir de  46 980 DT

VOLKSWAGEN Polo Energy

CV Cylindrée (L) Energie Portes

4 1.0 Essence 5

A partir de  46 980 DT

MORRIS GARAGES MG GT Confort+ BVM

CV Cylindrée (L) Energie Portes

5 1.5 essence 4

A partir de  46 900 DT

SEAT Nouvelle Ibiza Style

CV Cylindrée (L) Energie Portes

4 1.0 essence 5

A partir de  46 980 DT

CV Cylindrée (L) Energie Portes

4 1.0 Essence 5

A partir de  47 980  DT

VOLKSWAGEN High Up

FIAT 500 Pop BVA

CV Cylindrée (L) Energie Portes

4 1.2 Essence 3

A partir de  48 980 DT

CHEVROLET Cruze

CV Cylindrée (L) Energie Portes

7 1.6 essence 4

A partir de  48 759 DT

PEUGEOT 208 Access BVM

CV Cylindrée (L) Energie Portes

5 1.2 Essence 5

A partir de 46 400 DT

SUZUKI Swift GLX BVM

CV Cylindrée (L) Energie Portes

5 1.2 Essence 5

A partir de  46 950 DT

VOLKSWAGEN Polo Sedan Trendline

CV Cylindrée (L) Energie Portes

5 1.4 Essence 4

A partir de  46 980 DT

BAIC Kenbo S2

CV Cylindrée (L) Energie Portes

7 1.5 Essence 5

A partir de  48 500 DT

HYUNDAI i20 GLS

CV Cylindrée (L) Energie Portes

5 1.2 Essence 5

A partir de  45 500 DT

PEUGEOT 301 Allure

CV Cylindrée (L) Energie Portes

5 1.2 Essence 4

A partir de  48 900 DT

Promo déc.
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CHERY Arrizo 5 Luxury

CV Cylindrée (L) Energie Portes

7 1.5 Essence 4

A partir de  49 800 DT

PEUGEOT 208 Active

CV Cylindrée (L) Energie Portes

5 1.6 Diesel 5

A partir de  49 400 DT

RENAULT Clio 4 Zen TCE

CV Cylindrée (L) Energie Portes

5 1.0 Essence 5

A partir de  49 950 DT

BAIC Kenbo S3

CV Cylindrée (L) Energie Portes

7 1.5 Essence 5

A partir de  51 500 DT

CV Cylindrée (L) Energie Portes

4 1.1 Essence 5

A partir de  49 980  DT

FORD Fiesta TREND 

CV Cylindrée (L) Energie Portes

6 1.3 Essence 4

A partir de  55 800  DT

TOYOTA Yaris Sedan 2018 Elégance

CV Cylindrée (L) Energie Portes

5 1.2 Essence 5

A partir de  52 980 DT

KIA Rio

FORD Fiesta Titanium

CV Cylindrée (L) Energie Portes

4 1.1 Essence 5

A partir de  54 900 DT

VOLKSWAGEN Polo Sedan High

CV Cylindrée (L) Energie Portes

5 1.4 Essence 4

A partir de  49 980 DT

SUZUKI Baleno GL BVM

CV Cylindrée (L) Energie Portes

5 1.4 Essence 5

A partir de  49 800 DT

MAZDA 2 Hatchback

CV Cylindrée (L) Energie Portes

6 1.5 Essence 5

A partir de 55 980 DT

MORRIS GARAGES MG GT Luxe BVA

CV Cylindrée (L) Energie Portes

6 1.5 Essence 4

A partir de  53 900 DT

SUZUKI Ciaz

CV Cylindrée (L) Energie Portes

5 1.4 Essence 4

A partir de  52 900 DT

CV Cylindrée (L) Energie Portes

5 1.2 Essence 5

A partir de  49 950  DT

SUZUKI New Swift GLX BVA

TOYOTA Yaris Sedan 2018 Style

CV Cylindrée (L) Energie Portes

6 1.3 Essence 4

A partir de  51 800 DT

MAZDA 2 Sedan

CV Cylindrée (L) Energie Portes

6 1.5 Essence 5

A partir de 55 880 DT
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KIA CEE’D

CV Cylindrée (L) Energie Portes

6 1.4 essence 5

A partir de  64 980 DT

ALFA ROMEO Mito   

CV Cylindrée (L) Energie Portes

5 1.4 Essence 3

A partir de  65 300 DT

MORRIS GARAGES MG ZS BVM

CV Cylindrée (L) Energie Portes

7 1.5 Essence 5

A partir de  66 500 DT

SEAT Leon Référence

CV Cylindrée (L) Energie Portes

6 1.2 Essence 5

A partir de  61 480 DT

SEAT Arona Référence

CV Cylindrée (L) Energie Portes

6 1.6 Essence 5

A partir de  63 480 DT

HONDA City BVM

CV Cylindrée (L) Energie Portes

7 1.5 Essence 4

A partir de  59 900 DT

FIAT Tipo Coupé

CV Cylindrée (L) Energie Portes

6 1.4 Essence 5

A partir de  59 500 DT

HYUNDAI Elantra

CV Cylindrée (L) Energie Portes

7 1.6 Essence 4

A partir de  64 950 DT

FORD Focus Titanium BVM

CV Cylindrée (L) Energie Portes

6 1.0 Essence 4

A partir de  66 300 DT

CHERY Tiggo 3

CV Cylindrée (L) Energie Portes

8 1.6 Essence 5

A partir de  62 500 DT

SUZUKI Baleno GLX BVA

CV Cylindrée (L) Energie Portes

5 1.4 Essence 5

A partir de  59 900 DT

RENAULT Captur

CV Cylindrée (L) Energie Portes

6 1.0 Essence 5

A partir de  64 950 DT

PEUGEOT Nouvelle 308 Active BVM

CV Cylindrée (L) Energie Portes

6 1.2 Essence 5

A partir de  66 900 DT

SEAT Leon Design

CV Cylindrée (L) Energie Portes

6 1.2 Essence 5

A partir de  67 980 DT

SKODA RAPID SEDAN AMBITION MPI 

CV Cylindrée (L) Energie Portes

6 1.6 Essence 5

A partir de  68 980 DT

CV Cylindrée (L) Energie Portes

6 1.4 Essence 4

A partir de  57 900  DT

FIAT Tipo Berline MID

Promo déc.
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FORD Focus Titanium BVA

CV Cylindrée (L) Energie Portes

6 1.0 Essence 5

A partir de  69 980 DT

CITROEN C4 Cactus Live

CV Cylindrée (L) Energie Portes

5 1.2 Essence 5

A partir de  69 150 DT

FORD Ecosport Trend BVM

CV Cylindrée (L) Energie Portes

7 1.0 Essence 5

A partir de 69 500 DT

MAZDA 3 SD 2017

CV Cylindrée (L) Energie Portes

6 1.5 Essence 4

A partir de  69 800 DT

MORRIS GARAGES MG ZS BVA

CV Cylindrée (L) Energie Portes

7 1.5 Essence 5

A partir de  73 500 DT

RENAULT Mégane

CV Cylindrée (L) Energie Portes

7 1.2 Essence 5

A partir de  69 750 DT

SSANGYONG Tivoli BM 2WD Classique

CV Cylindrée (L) Energie Portes

7 1.6 Essence 5

A partir de 71 990 DT

MAZDA 3 HB 2017

CV Cylindrée (L) Energie Portes

6 1.5 Essence 5

A partir de  70 200 DT

PEUGEOT Nouveau SUV 2008 Allure

CV Cylindrée (L) Energie Portes

5 1.2 Essence 5

A partir de 71 900 DT

SSANGYONG  XLV BM 2 WD Classique

CV Cylindrée (L) Energie Portes

7 1.6 Essence 5

A partir de 75 990 DT

CITROEN C3 Aircross

CV Cylindrée (L) Energie Portes

- - Essence 5

A partir de 75 200 DT

VOLKSWAGEN Golf 7  TSI Access

CV Cylindrée (L) Energie Portes

6 1.2 Essence 5

A partir de  72 980 DT

SEAT Arona Style

CV Cylindrée (L) Energie Portes

6 1.6 Essence 5

A partir de  76 480 DT

CHEVROLET  Trax

CV Cylindrée (L) Energie Portes

8 1.4 Essence 5

A partir de 75 553 DT

SUZUKI Vitara BVM 4X2

CV Cylindrée (L) Energie Portes

6 1.6 Essence 5

A partir de  77 900 DT

FORD Ecosport Titanium BVA

CV Cylindrée (L) Energie Portes

7 1.0 Essence 5

A partir de 78 900 DT
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ALFA ROMEO Giulietta BVM

CV Cylindrée (L) Energie Portes

7 1.4 Essence 5

A partir de  79 980 DT

SSANGYONG Tivoli BA 2WD Confort

CV Cylindrée (L) Energie Portes

7 1.6 Diesel 5

A partir de 79 990 DT

SKODA Rapid Sedan Style MPI BVA

CV Cylindrée (L) Energie Portes

6 1.6 Diesel 5

A partir de 79 980 DT

RENAULT Kadja Business

CV Cylindrée (L) Energie Portes

7 1.2 Essence 5

A partir de 84 950 DT

HYUNDAI Elantra GLS

CV Cylindrée (L) Energie Portes

7 1.6 Essence 4

A partir de 89 500 DT

VOLKSWAGEN Jetta Tsi

CV Cylindrée (L) Energie Portes

7 1.4 Essence 4

A partir de  79 980 DT

TOYOTA C-HR BVM - Turbo

CV Cylindrée (L) Energie Portes

6 1.2 Essence 5

A partir de 88 900 DT

PEUGEOT 2008 GT Line BVA

CV Cylindrée (L) Energie Portes

5 1.2 Essence 5

A partir de  84 700 DT

RENAULT Mégane

CV Cylindrée (L) Energie Portes

6 1.5 Diesel 5

A partir de  84 950 DT

FIAT 500X BVA

CV Cylindrée (L) Energie Portes

8 1.4 Essence 5

A partir de  82 980 DT

MORRIS GARAGES MG GS Luxe

CV Cylindrée (L) Energie Portes

9 1.5 essence 5

A partir de 82 000 DT

SKODA Octavia Ambition TSi BVA

CV Cylindrée (L) Energie Portes

8 1.4 Essence 4

A partir de 83 480 DT

SUZUKI Vitara BVA 4*4

CV Cylindrée (L) Energie Portes

6 1.6 Essence 5

A partir de 87 400 DT

HONDA HR-V

CV Cylindrée (L) Energie Portes

7 1.5 Essence 5

A partir de  84 500 DT

HYUNDAI Creta BVM

CV Cylindrée (L) Energie Portes

7 1.6 Essence 5

A partir de  86 950 DT

PEUGEOT Nouvelle 308 GT-Line BVA

CV Cylindrée (L) Energie Portes

7 1.2 Essence 5

A partir de  89 900 DT

Promo déc.

Promo déc.



67Sayarti N°35 - www.sayarti.tn

VOLKSWAGEN Golf 7 Smart BM

CV Cylindrée (L) Energie Portes

6 1.2 Essence 5

A partir de  89 980 DT

SSANGYONG Tivoli BA 2WD Sport

CV Cylindrée (L) Energie Portes

7 1.6 Essence 5

A partir de  92 990 DT

JEEP Renegade Longitude 4x2 BVM

CV Cylindrée (L) Energie Portes

6 1.6 Essence 5

A partir de  90 000 DT

SSANGYONG  XLV BA 2 WD Confort

CV Cylindrée (L) Energie Portes

7 1.6 Essence 5

A partir de 93 990 DT

TOYOTA C-HR BVA

CV Cylindrée (L) Energie Portes

6 1.2 Essence 5

A partir de  94 990 DT

HYUNDAI Creta BVA TECH

CV Cylindrée (L) Energie Portes

7 1.6 Essence 5

A partir de  96 950 DT

MAZDA CX 3 2018

CV Cylindrée (L) Energie Portes

9 2.0 Essence 5

A partir de  99 900 DT

VOLKSWAGEN Golf High

CV Cylindrée (L) Energie Portes

6 1.2 Essence 5

A partir de  89 980 DT

FORD New Fusion SE BVM

CV Cylindrée (L) Energie Portes

9 1.5 Essence 4

A partir de  91 800 DT

VOLKSWAGEN Nouvelle Passat Trend TSI

CV Cylindrée (L) Energie Portes

7 1.4 Essence 4

A partir de 96 980 DT

RENAULT Kadjar Intens BVA

CV Cylindrée (L) Energie Portes

7 1.2 essence 5

A partir de  97 500 DT

HYUNDAI Creta BVA

CV Cylindrée (L) Energie Portes

7 1.6 Essence 5

A partir de  93 950 DT

MAHINDRA XUV 500 BM 4WD

CV Cylindrée (L) Energie Portes

5 1.2 essence 5

A partir de  98 800 DT

FORD Fusion SE BVA

CV Cylindrée (L) Energie Portes

9 1.5 Essence 4

A partir de  98 700 DT

VOLKSWAGEN Passat Smartline

CV Cylindrée (L) Energie Portes

7 1.4 Essence 4

A partir de  98 980 DT

JEEP Renegade Limited 4X2 BVA

CV Cylindrée (L) Energie Portes

8 1.4 Essence 5

A partir de  100 000 DT
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HONDA Civic Turbo

CV Cylindrée (L) Energie Portes

10 1.5 Essence 4

A partir de  111 900 DT

NISSAN Qashqai Acenta 4x2 PH1

CV Cylindrée (L) Energie Portes

7 1.6 diesel 5

A partir de 102 700 DT

KIA Sportage GDI

CV Cylindrée (L) Energie Portes

8 1.6 Essence 5

A partir de  112 480 DT

FORD New Fusion Titanium BVA

CV Cylindrée (L) Energie Portes

9 1.5 Essence 4

A partir de  109 200 DT

VOLKSWAGEN Golf R-Line

CV Cylindrée (L) Energie Portes

6 1.2 Essence 5

A partir de  109 980 DT

FORD Kuga Trend 4x2 BVM

CV Cylindrée (L) Energie Portes

8 1.5 Essence 5

A partir de  108 000 DT

MORRIS GARAGES MG GS Luxe +

CV Cylindrée (L) Energie Portes

13 2.0 essence 5

A partir de  103 900 DT

RENAULT Talisman Zen

CV Cylindrée (L) Energie Portes

9 1.6 Diesel 4

A partir de  105 000 DT

FORD Fusion Titanium BVM

CV Cylindrée (L) Energie Portes

9 1.5 Essence 4

A partir de  103 100 DT

ALFA ROMEO Giulietta BVA 170ch

CV Cylindrée (L) Energie Portes

9 1.4 Essence 5

A partir de  107 700 DT

MINI Hatch One Salt

CV Cylindrée (L) Energie Portes

5 1.2 Essence 3

A partir de  123 400 DT

MINI Hatch One Salt BVM

CV Cylindrée (L) Energie Portes

5 1.2 Essence 5

A partir de  114 700 DT

VOLKSWAGEN Tiguan  TSI Trend BVA

CV Cylindrée (L) Energie Portes

8 1.4 Essence 5

A partir de  116 980 DT

TOYOTA Nouvelle RAV4 BVA 4x2

CV Cylindrée (L) Energie Portes

9 2.0 Essence 5

A partir de 122 000 DT

MINI Hatch One Salt BVA

CV Cylindrée (L) Energie Portes

5 1.2 Essence 5

A partir de 122 500 DT

BMW 118i Business Line BVA

CV Cylindrée (L) Energie Portes

7 1.5 Essence 5

A partir de  112 000 DT



69Sayarti N°35 - www.sayarti.tn

MAZDA CX5 - 2017

CV Cylindrée (L) Energie Portes

9 2.0 Essence 5

A partir de 124 980 DT

PEUGEOT Nouvelle 3008 Allure

CV Cylindrée (L) Energie Portes

9 1.6 Essence 5

A partir de  128 900 DT

VOLKSWAGEN Tiguan TSI Confort BA

CV Cylindrée (L) Energie Portes

8 1.4 Essence 5

A partir de  130 980 DT

CHEVROLET Captiva

CV Cylindrée (L) Energie Portes

10 2.2 Diesel 5

A partir de  127 033 DT

FORD Kuga Titanium BVA 4X4

CV Cylindrée (L) Energie Portes

11 1.5 Essence 5

A partir de  133 000 DT

VOLKSWAGEN Passat R-Line

CV Cylindrée (L) Energie Portes

8 1.4 Essence 4

A partir de  139 980 DT

MINI CLUBMAN- ONE SALT BVA 2018

CV Cylindrée (L) Energie Portes

8 1.5 Essence 5

A partir de  146 400 DT

HONDA Accord

CV Cylindrée (L) Energie Portes

11 2.4 Essence 4

A partir de 129 500 DT

BMW 218i Coupé Business Line

CV Cylindrée (L) Energie Portes

7 1.6 Essence 4

A partir de 126 500 DT

BMW 318i Business Line BVA

CV Cylindrée (L) Energie Portes

7 1.6 Essence 5

A partir de 136 900 DT

SSANGYONG Korando BA 4WD

CV Cylindrée (L) Energie Portes

10 2.0 Diesel 5

A partir de  142 000 DT

MINI Countryman Salt BVA

CV Cylindrée (L) Energie Portes

7 1.5 Essence 5

A partir de  142 900 DT

PEUGEOT Nouvelle 3008 GT-Line

CV Cylindrée (L) Energie Portes

9 1.6 Essence 5

A partir de 145 900 DT

MERCEDES Classe GLA180 Style

CV Cylindrée (L) Energie Portes

7 1.6 Essence 5

A partir de 145 000 DT

SSANGYONG New Rexton BVA 7P (Agences de voyages)

CV Cylindrée (L) Energie Portes

Diesel

A partir de 145 000 DT

AUDI Q3 Black & White Edition

CV Cylindrée (L) Energie Portes

8 1.4 Essence 5

A partir de  143 490 DT
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CHEVROLET  Equinox 

CV Cylindrée (L) Energie Portes

10 1.5 Essence 5

A partir de  148 883 DT

MERCEDES CLA180 Urbain

CV Cylindrée (L) Energie Portes

7 1.6 Essence 4

A partir de  153 000 DT

VOLKSWAGEN Tiguan Highline

CV Cylindrée (L) Energie Portes

8 1.4 Essence 5

A partir de 154 980 DT

MINI Country Man One Pepper 

CV Cylindrée (L) Energie Portes

8 1.5 Essence 5

A partir de  156 600 DT

HONDA CR-V 4x4

CV Cylindrée (L) Energie Portes

11 2.4 Essence 5

A partir de 157 900 DT

PEUGEOT 5008 GT-Line BVA

CV Cylindrée (L) Energie Portes

6 1.6 Essence 5

A partir de 157 900 DT

SKODA SUPERB TSI BVA

CV Cylindrée (L) Energie Portes

13 2.0 Essence 5

A partir de 169 980 DT

ALFA ROMEO Giulia

CV Cylindrée (L) Energie Portes

11 2.0 Essence 4

A partir de 168 200 DT

VOLKSWAGEN Tiguan R-line TSI

CV Cylindrée (L) Energie Portes

8 1.4 Essence 5

A partir de  169 980 DT

BMW X1 - Business Line

CV Cylindrée (L) Energie Portes

7 1.5 Essence 5

A partir de 169 300 DT

MAZDA MX-5 RF Roadster

CV Cylindrée (L) Energie Portes

9 2.0 Essence 2

A partir de  148 800 DT

DS 7 Crossback

CV Cylindrée (L) Energie Portes

10 1.6 Essence 5

A partir de  150 800 DT

MERCEDES C180 Business Advanced

CV Cylindrée (L) Energie Portes

Essence

A partir de  158 000 DT

MERCEDES GLA180 Urban Plus

CV Cylindrée (L) Energie Portes

7 1.6 Essence 5

A partir de  158 000 DT

MERCEDES CLA180 Urban Plus

CV Cylindrée (L) Energie Portes

7 1.6 Essence 5

A partir de  161 000 DT

PEUGEOT 5008 Allure BVM

CV Cylindrée (L) Energie Portes

9 1.6 Essence 5

A partir de  146 900 DT

Promo déc.
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MERCEDES Classe GLA180 AMG

CV Cylindrée (L) Energie Portes

7 1.6 Essence 5

A partir de 171 000 DT

MERCEDES Classe CLA180 AMG

CV Cylindrée (L) Energie Portes

6 1.6 Essence 4

A partir de 173 000 DT

BMW 418i GC Business Line

CV Cylindrée (L) Energie Portes

7 1.5 Essence 5

A partir de  171 300 DT

BMW X2-S Drive 18i Business Line

CV Cylindrée (L) Energie Portes

7 1.5 Essence 5

A partir de  181 000 DT

BMW 318i Sportline BVA

CV Cylindrée (L) Energie Portes

7 1.5 essence 4

A partir de  180 200 DT

MERCEDES Classe C180 Avant-Garde

CV Cylindrée (L) Energie Portes

8 1.6 Essence 4

A partir de 179 000 DT

MERCEDES C180 Exclusive

CV Cylindrée (L) Energie Portes

9 1.6 Essence 4

A partir de  181 000 DT

BMW 318i Pack M

CV Cylindrée (L) Energie Portes

7 1.5 Essence 4

A partir de 183 900 DT

BMW 418i Coupé Luxury Line BVA

CV Cylindrée (L) Energie Portes

7 1.5 essence 2

A partir de  188 200 DT

SKODA Kodiaq Ambition TDI 4x4 BVA 5 Places

CV Cylindrée (L) Energie Portes

10 2.0 Diesel 5

A partir de 179 980 DT

MERCEDES Classe C180 AMG

CV Cylindrée (L) Energie Portes

8 1.6 Essence 4

A partir de  199 000 DT

JEEP Cherokee Longitude 4*4 BVA

CV Cylindrée (L) Energie Portes

11 2.4 Essence 5

A partir de  190 000 DT

BMW X2-sDrive 18i Pack M Sport X

CV Cylindrée (L) Energie Portes

7 1.5 Essence 5

A partir de 201 300 DT

JAGUAR XE Pure

CV Cylindrée (L) Energie Portes

9 2.0 essence 5

A partir de 203 500 DT

SKODA Kodiaq Style 4x4 BVA  

CV Cylindrée (L) Energie Portes

10 2.0 Diesel 5

A partir de  197 980 DT

JAGUAR XE Pure

CV Cylindrée (L) Energie Portes

9 2.0 diesel 5

A partir de 205 000 DT

Promo déc.

Promo déc.
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BMW 520i Business Line

CV Cylindrée (L) Energie Portes

10 1.6 Essence 4

A partir de 214 500 DT

SSANGYONG New Rexton BA

CV Cylindrée (L) Energie Portes

12 2.2 Essence 5

A partir de  209 800 DT

MERCEDES E180 Exclusive

CV Cylindrée (L) Energie Portes

9 1.6 Essence 4 

A partir de  210 000 DT

JAGUAR E-Pace T250 PS

CV Cylindrée (L) Energie Portes

- 2.0 essence 5

A partir de 215 500 DT

JAGUAR XF Pure

CV Cylindrée (L) Energie Portes

9 2.0 diesel 5

A partir de 227 800 DT

MERCEDES Classe E180 AMG

CV Cylindrée (L) Energie Portes

9 1.6 Essence 4

A partir de  234 000 DT

LAND ROVER Range Rover Evoque Pure TD4 150 PS

CV Cylindrée (L) Energie Portes

nc 2.0 diesel 5

A partir de 222 500 DT

Mazda CX9  - Signature 2018  

CV Cylindrée (L) Energie Portes

15 2.5 Essence 5

A partir de 227 900  DT

 MITSUBISHI Pajero

CV Cylindrée (L) Energie Portes

12 3.2 Diesel 5

A partir de 230 000  DT

JAGUAR XF Pure T250 PS

CV Cylindrée (L) Energie Portes

9 2.0 essence 5

A partir de 235 000 DT

SSANGYONG New Rexton BA

CV Cylindrée (L) Energie Portes

12 2.2 diesel 5

A partir de 234 900 DT

MERCEDES Classe C180 Coupé

CV Cylindrée (L) Energie Portes

9 1.6 Essence 2

A partir de  216 000 DT

HYUNDAI Grand Sante FE BVA

CV Cylindrée (L) Energie Portes

12 2.2 Diesel 5

A partir de  213 950 DT

MERCEDES E180 Avantgarde

CV Cylindrée (L) Energie Portes

9 1.6 Essence 4 

A partir de  208 000 DT

LAND ROVER Discovery Sport Pure TD4 150 PS

CV Cylindrée (L) Energie Portes

nc 2.0 diesel 5

A partir de 206 000 DT

LAND ROVER Discovery Sport Pure SI4

CV Cylindrée (L) Energie Portes

15 2.0 Essence 5

A partir de 214 900 DT
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BMW 520i Luxury Line

CV Cylindrée (L) Energie Portes

10 1.6 essence 4

A partir de 256 000 DT

ALFA ROMEO Stelvio

CV Cylindrée (L) Energie Portes

17 2.0 Essence 5

A partir de  255 000 DT

BMW 530i Business Line

CV Cylindrée (L) Energie Portes

15 2.0 Essence 5

A partir de 262 300 DT

BMW 520i Pack M

CV Cylindrée (L) Energie Portes

10 1.6 Essence 5

A partir de  259 200 DT

BMW 420i Coupé Pack M Personnalisée BVA

CV Cylindrée (L) Energie Portes

10 2.0 Essence 2

A partir de 253 500 DT

BMW X3-sDrive 18d Business Line

CV Cylindrée (L) Energie Portes

- 2.0 Diesel 5

A partir de 256 900 DT

TOYOTA PRADO BVM

CV Cylindrée (L) Energie Portes

11 3.0 Diesel 5

A partir de 258 000 DT

SSANGYONG New Rexton BA 7 Places

CV Cylindrée (L) Energie Portes

12 2.2 Diesel 5

A partir de  239 800 DT

BMW X2-S Drive 20i Pack M Sport X

CV Cylindrée (L) Energie Portes

7 1.5 Essence 5

A partir de 258 500  DT

BMW X3 20i Business Line

CV Cylindrée (L) Energie Portes

11 2.0 Essence 5

A partir de 264 200 DT

MERCEDES GLC200 AMG

CV Cylindrée (L) Energie Portes

9 2.1 Diesel 5

A partir de 271 000 DT

TOYOTA Prado 4*4 BVA

CV Cylindrée (L) Energie Portes

11 3.0 Diesel 5

A partir de 296 000 DT

MERCEDES Classe GLC 220D 4M Pack Off Road

CV Cylindrée (L) Energie Portes

8 2.2 Diesel 5

A partir de 285 000 DT

LAND ROVER Range Rover Velar Base SI4 250 PS

CV Cylindrée (L) Energie Portes

- 2.0 essence 5

A partir de 298 600 DT

BMW X3 20i Confort Xline

CV Cylindrée (L) Energie Portes

11 2.0 Essence 5

A partir de 299 600 DT

BMW X3 20i SDrive Luxury Line

CV Cylindrée (L) Energie Portes

11 2.0 Essence 5

A partir de 300 100 DT
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PORSCHE Boxter S Coupé

CV Cylindrée (L) Energie Portes

N.C 2.5 Essence 2

A partir de  460 000 DT

BMW 435i Gran Coupé Pack M Individual BVA

CV Cylindrée (L) Energie Portes

Essence 4

A partir de  482 300 DT

TOYOTA LC200 (V8 BVA 4*4)

CV Cylindrée (L) Energie Portes

18 4.5 Diesel 5

A partir de 458 000 DT

PORSCHE Cayman S

CV Cylindrée (L) Energie Portes

21 2.5 Essence 2

A partir de  447 000 DT

VOLKSWAGEN Touareg

CV Cylindrée (L) Energie Portes

16 3.0 Diesel 5

A partir de 379 980 DT

BMW X5 XDrive 25d Pack M

CV Cylindrée (L) Energie Portes

13 2.0 Diesel 5

A partir de 372 000 DT

BMW X3-xDrive 20d Pack M BVA

CV Cylindrée (L) Energie Portes

11 2.0 Diesel 5

A partir de 379 000 DT

JEEP Grand Cherokee Limited V6

CV Cylindrée (L) Energie Portes

20 3.6 Essence 5

A partir de 309 000 DT

JAGUAR F-Pace Pure T250 PS

CV Cylindrée (L) Energie Portes

- 2.0 essence 5

A partir de 300 500 DT

Porsche 718 Boxster 

CV Cylindrée (L) Energie Portes

- 2.0 essence 2

A partir de  348 000  DT

PORSCHE Macan

CV Cylindrée (L) Energie Portes

15 2.0 Essence 5

A partir de  367 000 DT

LAND ROVER Range Rover Velar Base 180 PS

CV Cylindrée (L) Energie Portes

- 2.0 diesel 5

A partir de 315 400 DT

PORSCHE Macan S

CV Cylindrée (L) Energie Portes

16 3.0 Diesel 5

A partir de 442 000  DT

JAGUAR F-Pace Pure

CV Cylindrée (L) Energie Portes

10 2.0 diesel 5

A partir de 316 500 DT

LAND ROVER Range Rover Sport SC HSE

CV Cylindrée (L) Energie Portes

- 3.0 essence 5

A partir de 520 800 DT

PORSCHE 718 Cayman GTS

CV Cylindrée (L) Energie Portes

- - - -

A partir de 513 000 DT
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Prix du neuf constaté dans le réseau des concessionnaires 
automobiles officiels en Tunisie en décembre 2018 sous 
réserve de disponibilité (liste non exhaustive). Ces prix sont 
donnés uniquement à titre indicatif et ne prennent pas 
toujours compte des options supplémentaires proposées 
sur certains modèles ni des fluctuations dans le cours 
dinar/devises à la livraison.

PORSCHE  Cayenne V6 Turbo 

CV Cylindrée (L) Energie Portes

- 3.0 Essence 5

A partir de  525 000 DT

PORSCHE 911 Carrera S

CV Cylindrée (L) Energie Portes

31 3.0 Essence 2

A partir de  727 000 DT

PORSCHE 911 Targa 4

CV Cylindrée (L) Energie Portes

- 3.0 Essence 2

A partir de  766 000 DT

PORSCHE Panamera 4S

CV Cylindrée (L) Energie Portes

33 3.0 Essence 5

A partir de  750 000 DT

PORSCHE 911 GT3 RS

CV Cylindrée (L) Energie Portes

- 4.0 essence 2

A partir de  1 243 000 DT

PORSCHE  Panamera Turbo

CV Cylindrée (L) Energie Portes

42 4.0 essence 5

A partir de 1 005 000 DT

PORSCHE 911 Turbo S 

CV Cylindrée (L) Energie Portes

- - - 2

A partir de  1 304 000 DT

PORSCHE 911 Turbo

CV Cylindrée (L) Energie Portes

- 4.0 essence 2

A partir de  1 130 000 DT

LAND ROVER Range Rover Sport SC HSE TDV6 HSE

CV Cylindrée (L) Energie Portes

16 3.0 diesel 5

A partir de 570 000 DT

LAND ROVER Range Rover SWB HSE

CV Cylindrée (L) Energie Portes

3.0 Essence 5

A partir de 570 000 DT

LAND ROVER Range Rover SWB SC Vogue

CV Cylindrée (L) Energie Portes

43 5.0 essence 5

A partir de 770 000 DT

PORSCHE Panamera 4 Sport Turismo

CV Cylindrée (L) Energie Portes

31 3.0 Essence 5

A partir de  623 000 DT

PORSCHE 911 Carrera 4

CV Cylindrée (L) Energie Portes

31 3.0 Essence 2

A partir de  685 000 DT

PORSCHE 911 Carrera I

CV Cylindrée (L) Energie Portes

25 3.0 Essence 2

A partir de  640 000 DT

LAND ROVER Range Rover Sport HSE Dynamic

CV Cylindrée (L) Energie Portes

nc 5.0 essence 5

A partir de 664 000 DT
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Prix du neuf constaté dans le réseau des concessionnaires automobiles officiels en Tunisie 
en décembre 2018 sous réserve de disponibilité (liste non exhaustive). Ces prix sont donnés 
uniquement à titre indicatif et ne prennent pas toujours compte des options supplémentaires 
proposées sur certains modèles ni des fluctuations dans le cours dinar/devises à la livraison.

Utilitaires  & Picks-Up

MARQUE Modèle Puissance Cylindrée 
(L) Energie Portes Prix TTC 

en DT

DFSK K01 Simple Cabine sans options 6 1.1 Essence 2 24 900

DFSK K01H Cabine et demi sans option 7 1.3 Essence 2 26 950

DFSK K01 Simple Cabine avec Climatiseur & ABS 6 1.1 Essence 2 27 900

DFSK K01H Cabine et demi avec Climatiseur & ABS 7 1.3 Essence 2 29 950

DFSK K02 Double Cabine sans options 6 1.1 Essence 4 30 900

DFSK K02 Double Cabine avec Climatiseur & ABS 6 1.1 Essence 4 33 900

FIAT Fiorino 5 1.3 Diesel 2 36 300

DACIA Dokker Tolée 6 1.5 Diesel 4 38 800

DACIA Dokker Vitrée 6 1.5 Diesel 4 39 950

FIAT New Doblo 5 1.3 Diesel 3 41 500

FIAT New Doblo MAXI 5 1.3 Diesel 3 41 900

TATA Xenon 4X2 7 2.2 Diesel 2 44 900

MAHINDRA S6mHAWK BM 2WD plateau simple 8 2.2 Diesel 2 45 490

MAHINDRA Simple Cabine BM 2WD plateau ridelles 8 2.2 Diesel 2 45 790

CITROEN Nouveau Berlingo VU 800KG Club   5 1.6 Diesel 5 46 900

PEUGEOT Partner Fourgon N°1 HDI 75CH 5 1.6 Diesel 5 46 900

MAHINDRA Scorpio Double cabine BM 2WD MID 8 2.5 Diesel 4 47 900

PEUGEOT Partner Fourgon N°2 HDI 75CH 5 1.6 Diesel 5 48 900

KING LONG Kingwin Transport en commun toutes options 9 2.8 Diesel 4 49 900

TATA Xenon Double Cabine 4X2 7 2.2 Diesel 4 49 900

KIA K2700 9 2.6 Diesel 4 49 980

FIAT Qubo 5 1.4 Diesel 3 51 500

MAHINDRA S6mHAWK BM 2WD 8 2.2 Diesel 2 51 800

ISUZU D-Max 8 2.5 Diesel 2 52 906

PEUGEOT PICKUP 4X2 8 2.5 Diesel 4 53 900

KING LONG Kingwin Commercial 9 2.8 Diesel 4 54 000

VOLKSWAGEN Caddy Fourgon Prestige 5 1.6 Diesel 5 55 480

MAHINDRA Double Cabine BM 4WD 8 2.2 Diesel 2 56 600

KING LONG Kingo S Transport en commun toutes option 8 2.8 Diesel 4 58 500

VOLKSWAGEN Caddy Fourgon Maxi VAN 7 1.6 Diesel 5 58 980
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MARQUE Modèle Puissance Cylindrée 
(L) Energie Portes Prix TTC 

en DT

ISUZU D-Max 4X2 8 2.5 Diesel 4 62 902

TATA Xenon Double Cabine 4X4 7 2.2 Diesel 4 64 000

FORD Transit Custom 7 2.2 Diesel 5 65 700

CITROEN Jumpy Fourgon CLIM - 1.6 Diesel 5 66 750

PEUGEOT Partner Tepee 5 1.6 Essence 5 66 800

PEUGEOT Expert Fourgon HDI 90 CH – BLANC 5 1.6 Diesel 5 66 900

FIAT New Ducato 8m3 8 2.3 Diesel 5 66 980

CITROEN Berlingo   VP  5 1.6 Diesel 5 68 250

SSANGYONG Actyon Sport BM 2WD 7 2.0 Diesel 4 68 490

KING LONG Kingo Commercial 8 2.8 Diesel 4 69 500

PEUGEOT PICKUP 4X4 8 2.5 Diesel 4 69 900

FIAT New Ducato 11.5m3 8 2.3 Diesel 5 70 000

MAZDA BT 50 SC 2016 8 2.2 Diesel 2 70 800

PEUGEOT Boxer FT 335 L1H1 7 2.2 Diesel 5 70 900

CITROEN Jumper Fourgon  L1H1  CLIM 7 2.2 Diesel 5 71 500

PEUGEOT Partner Tepee HD 5 1.6 Diesel 5 72 000

SSANGYONG Actyon Sport BM 4WD 7 2.0 Diesel 4 73 800

VOLKSWAGEN Transporter Fourgon 7 2.0 Diesel 5 73 980

FORD Transit L2H2 2.2 Diesel 5 74 900

KING LONG Kingo 15 places (agence de voyages) 8 2.5 Diesel 4 75 900

FORD Transit L3H2 2.2 Diesel 5 76 900

PEUGEOT Boxer FT 335 L3H2 7 2.2 Diesel 4 76 900

ISUZU D-Max 4X4 8 2.5 Diesel 4 82 517

PEUGEOT Boxer PTDC 350 L2 7 2.2 Diesel 3 82 900

MAZDA BT 50 MID 2016 9 2.2 Diesel 4 85 250

KING LONG Kingwin Ambulance Type B 9 2.8 Diesel 4 85 500

VOLKSWAGEN Caddy combi 5 places 5 Diesel 87 980

NISSAN Navara Lux 4*4 10 2.5 Diesel 4 89 800

VOLKSWAGEN Transporter Pickup DC 6P 7 2.0 Diesel 4 89 980

MAZDA Mazda BT50 HI 2016 9 2.2 Diesel 4 95 990

FORD Micro Bus 15 Places Diesel 108 000

FORD Ranger 4*4 XLT DC 7 2.2 Diesel 4 113 700

PEUGEOT Traveller 92CH 1.6 Diesel 4 119 000

TOYOTA Hilux Business 8 2.4 Diesel 4 124 600

VOLKSWAGEN Amarok Highline BM 4*4 7 2.0 Diesel 4 129 980

FORD Ranger Limited BVM 7 2.2 Diesel 4 132 900

VOLKSWAGEN Amarok Highline BA 132Kw 4*4 7 2.0 Diesel 4 134 980

FORD Ranger Limited BVA 7 2.2 Diesel 4 144 980

TOYOTA Hilux Premium 8 2.4 Diesel 4 146 000

KING LONG Kingo Ambulance Type A 8 2.5 Diesel 4 147 500

VOLKSWAGEN Caddy Confortline combi 9 places 7 Diesel 149 980

VOLKSWAGEN Amarok V6 4*4 7 3.0 Diesel 4 199 980
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La FTA finit l’année 

en beauté

L
a Fédération tunisienne automobile 

(FTA), sous la houlette de son pré-

sident, Slim Ghazai, a organisé sa 

traditionnelle cérémonie de clôture 

de la fin de saison sportive de sport 

automobile.

Marquée par la présence du secrétaire d’Etat à la 

Jeunesse et au Sport, Ahmed Gaâloul, l’événement 

a été l’occasion de récompenser tous les pilotes 

qui se sont distingués au cours de l’année toutes 

catégories confondues (rallyes tout-terrain, car-

ting, drift, course de montagne…). Slim Ghazzai 

et ses équipes ont également tenu à rendre hom-

mage à ceux qui ont contribué à la bonne marche 

de la saison écoulée, aussi bien les sponsors que le 

ministère de l’Intérieur en passant par les médias 

pour leur couverture des différents événements 

ayant ponctué un calendrier d’activités bien riche.

Sport Auto

L’équipe « Agil Racing Team » 

récompensée. De gauche à droite,  

Walid Maazouz (course de vitesse), 

Amine Chouchane (drift), Nabil 

Smida (PDG Agil) et Hend Chaouch 

avec Achraf Mezhoud (tout-terrain).
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ELECTROMOBILITE EN TUNISIE
La solution passera-t-elle 

par le chinois BYD ?

DOSSIER
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NOUVELLE GAMME SUV
JAMAIS DES SUV NE SONT ALLÉS AUSSI LOIN

STAFIM et son réseau : Rue du Lac Léman - Les Berges du Lac - 1053 Tunis 
Tél. : 71 86 04 44 - 71 90 05 15 -  71 80 60 22 - Fax : 71 86 23 03.
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